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Pour une mise en marché
ordonnée et efficace

Des  l'entrée  en
vigueur du Plan
conjoint des pro-
ducteurs de bovins
du Québec le 29
décembre 1982, les
différents  comités
de mise en marché
ont entamé leur
réflexion pour dé-
terminer leurs mo-
dalités d’interven-
Michel Dessureault tion pour rendre

plus ordonnée et
plus efficace la mise en marché de leurs pro-
duits. Les deux premiéres agences de vente a
voir le jour furent celles des veaux de grain et
des bovins de réforme. Elles ont débuté leurs
opérations le 3 aolt 1987, il y a donc exacte-
ment 10 ans.

Avec 'entrée en vigueur de ces deux agences
de vente, la Fédération innovait en étant la
premiere a utiliser un systeme d’encan élec-
tronique pour vendre des produits agricoles.
L'enchére par ordinateur a été ensuite utilisée
a partir de 1989 pour vendre des porcs et des
bouvillons d’abattage. Il importe également
de rappeler que la mise en place de I'agence
de vente des bouvillons d’abattage, le 3 juillet
1989, coincidait avec I'entrée en vigueur de
notre programme de garantie de paiement. La
plus récente agence de vente a voir le jour fut
celle des veaux d’embouche, le 10 aolt 1993.
Force nous est d’admettre que la mise en
marché des bovins s’est grandement struc-
turée au cours de la derniére décennie. Notre
Plan conjoint a permis de mettre en place des
regles de fonctionnement équitables tant pour
les producteurs-vendeurs que pour les
acheteurs. Les regles et les mécanismes mis
en place ont redonné un pouvoir de négocia-
tion aux producteurs et leur ont permis de
sécuriser le paiement de leurs produits. 1l faut
toujours se rappeler qu’un producteur ne peut
étre plus vulnérable que lorsqu’il est tout seul
face a I'acheteur.

Il est également remarquable que nos agences
de vente soient nées au cours d'une décennie
ou la mode était plutot a la déréglementation.
Toutefois, les producteurs de bovins réalisent
aujourd’hui qu’ils n"ont pas fait fausse route.

En effet, plusieurs événements survenus au
cours des derniéres années nous confirment
que la déréglementation conduit a I’anarchie
des marchés et a I'affaiblissement de la classe
agricole.  Par exemple, on sait maintenant
que c'est sous l'ére de la déréglementation,
initice par Madame Margaret Tatcher en
Angleterre au début des années 1980, que
sont nés les problemes qui ont entrainé, en
1996, la malheureuse crise de la «vache
folles. L'industrie bovine anglaise paie chere-
ment aujourd’hui le colt de cette fausse li-
berté. La déréglementation est maintenant
questionnée en Angleterre comme ici méme
au Canada. Incidemment, il est intéressant
de constater que les producteurs céréaliers de
I'Ouest canadien ont voté massivement |'hi-
ver dernier pour conserver le monopole de la
Commission canadienne du blé. En outre, le
secrétaire général du Conseil canadien du
porc, Monsieur Martin Rice, signalait récem-
ment que des problemes jusque-la inconnus
ont fait surface suite a I'abolition du mono-
pole des ventes détenu jadis par les produc-
teurs de porcs de I’Alberta et du Manitoba.
Par exemple, l'information sur les prix est
maintenant déficiente et des éleveurs de
I'Alberta ont dG assumer des pertes de 1,3
million de dollars suite a la faillite d'un
acheteur intermédiaire. Beaucoup de pro-
ducteurs de porcs de I'Ouest canadien révent
maintenant de retrouver un plus grand pou-
voir dans la mise en marché de leur produit.

La qualité de notre programme de garantie de
paiement est également reconnue. A cel
égard, dans un article publié en décembre
1996 dans la Revue du Barreau du Québec et
portant sur les différentes législations en
matiere de protection des «agriculteurs-
vendeurs impayés», l'avocat Paul Pom-
merleau rappelait que les producteurs de
bovins étaient les seuls au Québec a disposer
d'un fonds de garantie de paiement et que ce
meécanisme demeurait, a ce jour, la meilleure
formule de protection disponible pour les pro-
ducteurs.

suite a la page 7
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FPBQ INFO

Nouvel organigramme *

n mai dernier, les administrateurs
de la Fédération ont revu la
structure organisationnelle du
bureau. La principale modifica-
tion apportée touche la mise en mar-
ché. Rappelons que l'ancien organi-
gramme datait del1988. Il créait deux
grandes directions soit d'une part, la
Direction du développement et du syn-
dicalisme ( DDS ) et d’autre part, la Di-
rection des agences de vente. Dans cet-
te structure, le développement de la mi-
se en marché relevait de la DDS alors
que l'application de la réglementation
sur la mise en marché relevait de la
Direction des agences de vente. Celte
double structure était avantageuse a
certains égards, mais elle recelait égale-
ment d'importants inconvénients no-
tamment parce qu’elle créait de la con-
fusion et du chevauchement dans les
dossiers de mise en marché et ce, tant
chez les élus que pour les employés.

LA MISE EN MARCHE

Dans le nouvel organigramme, le
développement et I'application de la

4 Bovins du Québec/Eté 1997

ng Canada inc, 3535, route Transcanadienne Pointe Claire (Québec) HIR 184

du bureau

GAETAN BELANGER

mise en marché d’un produit relevent
d'une seule el méme personne. Ainsi,
I'ensemble des dossiers de mise en
marché des bovins de réforme reléve
dorénavant de Louis Hébert alors que
Marc Grimard est responsable des
dossiers de mise en marché des bou-
villons d’abattage et René Ledoux en
est le responsable pour les veaux de
grain et les veaux de lait lourds. Ces
trois personnes relevent directement
de Richard Petit qui agit dorénavant
comme directeur général de la mise en
marché. En outre, Petit dirige le travail
de Simon Leclair dans les dossiers de
mise en marché des veaux d’em-
bouche.

LES COMMUNICATIONS

Les communications jouent un role de
plus en plus important dans le dé-
veloppement et la croissance des orga-
nisations. C'est pourquoi les adminis-
trateurs ont décidé d’ouvrir un nou-
veau poste d’Agent de communica-
tions et de promotion. Le titulaire
devra notamment préparer le plan

[ccep
RAL 001-97F-)

annuel des communications, élaborer
la politique d’information et le plan
d’actions en vie syndicale et con-
tribuer au renouvellement de I'image
corporative de la Fédération. Il sera
également responsable du développe-
ment et de la coordination des dif-
férents projets et activités de publicité
et de promotion du Veau de Grain du
Québec et du Veau de lait Primeur.

LES AUTRES DOSSIERS

Les descriptions de taches de tous les
employés ont été mises a jour, Cela a
permis de réaffecter certains dossiers
et d'assurer le suivi des nouveaux
dossiers comme, par exemple, le
Conseil de réseau, I'identification per-
manente, la recherche et la certifica-
tion. La mise en oeuvre de ce nouvel
organigramme sera complétée pour le
début de I'automne.

agronome,secrétaire
Fédération des producteurs de bovins
du Québec

Pistolet
de départ

Implants de seranol Ralgro

RALGR®

Faites-en la preuve.




Fédération des producteurs de bovins du Québec
ORGANIGRAMME DU BUREAU

Gaétan Bélanger
Secrétaire-trésorier

Noélla Morrissette
Sec. de direction

Richard Petit
Directeur général
de la mise en marché

Frangoise Sorel
Secrétaire

Guylaine Chénevert
Commis-secrétaire

René Ledoux
Dir. Mise en marché
Veaux de grain et
Veaux de lait lourds

Marc Grimard
Dir. Mise en marché
- Bouvillons d'abattage

Louis Hébert
Dir. Mise en marché
Bovins de réforme et
veaux laitiers

Nathalie Coté Agent d'information Simon Leclair Guy Laquerre (A combler) (4-5 jrs/sem) Ann Fornasier
Chantal Bn;rlseau Agenteala et de statistiques Resp. Mise en marché Agentde Agent de communication Agente de dévelop-
Comptable mise en marché Jean-Sébastien Roy Veaux d'embouche commercialisation et de promotion pement et de recherche
surnuméraire

Isabelle Gingras
Technicienne
al'information

Inspecteurs:
Elaine Pellerin Héléne Martin Danlel Laviolette

bl
Technicienne comptable §§ | Technicienne comptable Marcel Bourbeau
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DOSSIER :

I 'y a dix ans, naissaient les deux pre-

mieres de vente de la

Fédération des producteurs de bovins
du Québec. Elles ont fait beaucoup de
chemin depuis leurs débuts.
Les permettent la vente, a
I'enchere  électronique, des veaux de
grain tandis que les vaches de réforme et
veaux laitiers peuvent étre vendus a l'en-
can vivant ou a l'enchere électronique.

dagences

agences

Les agences ont résulté d'une longue
analyse des problemes des producteurs
qui espéraient un meilleur prix de leurs
sujets.

Pour obtenir de meilleurs prix, il faut
regrouper l'offre, éliminer des intermé-
diaires, améliorer la qualité. Ces actions
demandent cependant une volonté com-

Dix ans d’organisation
de la mise en marché

RENALD BOURGEOIS

mune d‘agir. Cette derniere s'est con-
crétisée en 1982 par l'adoption du plan
conjoint des producteurs de bovins. Ce
plan donne le pouvoir aux producteurs
d’ordonner leur mise en marché.

lIs se mettent donc a l'oeuvre pour trou-
ver des moyens de mieux controler les
ventes de bovins. Parmi
envisagées figure le systeme d'encheres
électroniques qui couvrirait I'ensemble
de la province. Mais, la production est
complexe et comprend des secteurs dif-
férents.

Deux groupes, les producteurs de veaux
de grain et de bovins de réforme adoptent
le principe respectivement en 1984 et
1985. Des lors, on travaille a la mise sur
pied du systeme. Le

les solutions

ministere de

staTioN D'EPREUVE LIMOUSIN pu quesec

La seule station en race unique au Quebec

| Les éleveurs de LIMOUSIN
feront éprouver a leur sta-
tion une seélection de 150
taureaux. Parmi ces 150
taureaux, les 80 ayant
obtenu les meilleurs indices
vous seront offerts a nos
deux encans.

Alors, si vous cherchez a améliorer
la qualite bouchere de vos veaux.

Procurez vous un

TAUREAU LIMOUSIN

Local des ENCANS DE LA FERME,
St-Hyacinthe
#1 SAMEDI, le 7 FEVRIER 1998,
a 13h00

#2 SAMEDI, le 4 AVRIL 1998,
a 13h00

Remis au dimanche en cas de tempéte.
Visites a partir de 11h00.

JOHANNE BOURGOIN,
Secréltaire de la Station

JEAN-PIERRE DUHAMEL,
Président de la Station

Tél.: (514) 248-7465
Fax: (514) 248-4286
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I’Agriculture intervient en méme temps
pour doter le réseau québécois d’encans
d’un systeme d’encheéres électroniques.

Il accorde une subvention de 800 000 $
aux encans pour I'implantation de ce sys-
teme dont l'ordinateur central sera instal-
ferme a Saint-
Hyacinthe. C’est ce systéme qui sera uti-
lisé pour I'enchere de la Fédération.
L'ensemble des consultations, de 1984
jusqu’au début de 1987, aboutissent a
I"approbation par la Régie des marchés
agricoles du Québec du Reglement sur la

lé aux encans de la

vente des bovins. L'agence est officielle-
ment lancée dans le cadre d'une tournée
provinciale appelée «Opération enche-
res».

La nouvelle structure change des habi-
tudes bien établies, dérange certaines
personnes, particulierement ces intermé-
diaires qui transportaient pour les abat-
toirs et ces abattoirs qui avaient pris
I'habitude d'étre approvisionné: par des
transporteurs. Il y a donc une opposition
au systeme mais celui-ci s'implante pro-
gressivement.

La présence de sept acheteurs aux encans
assure aux producteurs un prix trés com-
pétitif. Les pratiques sont mieux connues
et controlées par la Fédération qui peut
mieux suivre la commercialisation. Elle
procede, dans les années qui suivent, a
une série d’améliorations pour corriger
les faiblesses du systeme et permettre aux
éleveurs d’obtenir le juste prix de leurs
animaux.

A la fin de 1994, devant la baisse du
nombre d‘acheteurs, les éleveurs se
penchent sur un projet de vente des
vaches de réforme directement a I'abat-
toir. Le projet est rejeté mais débouche
sur un projet de partenariat avec les
encans. Le projet donne lieu a une
entente aprés une tournée de consulta-
tion des producteurs a I'automne 1996.
Un Conseil réseau formé de
représentants de la Fédération et de
I’Association d'animaux

vivants. 2

de est

des encans
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VACHES DE REFORME

ER : AGENCE DE VENTE

Pour que les ventes profitent
aux producteurs

n des objectifs de départ de la

création d’une agence de ven-

te pour les vaches de réforme
était d’augmenter la concurrence que
se livraient les abattoirs; les éleveurs
latiers pourront ainsi obtenir de meil-
leurs prix.
Le Reglement sur la vente des bovins,
en vigueur depuis le 17 juillet 1987,
empéche la vente directe aux abat-
toirs. Dorénavant, tous les acheteurs
doivent passer soit par I'encan d’ani-
maux vivants soit par I'enchéere élec-
tronique pour s’approvisionner en bo-
vins de réforme.
Cette nouvelle facon de procéder a
pour effet d'éliminer certains frais ca-
chés comme les commissions versées
aux transporteurs qui acheminaient

suite de la page 3

Nous devons étre fiers de ce que
nous avons accompli au cours de la
derniere décennie. Nous devons
nous assurer cependant que nos
mécanismes de mise en marché
soient suffisamment souples pour
s’adapter rapidement aux change-
ments continuels qui surviennent
dans l'industrie et sur les marchés.
C’est d’ailleurs pour faciliter, voire
méme provoquer ces changements
nécessaires que notre Fédération a
conclu en 1996 une entente de
partenariat avec les encans. Nous
entendons poursuivre dans la méme
direction au cours de la prochaine
décennie afin que les producteurs
de bovins du Québec tirent le maxi-
mum de revenus du marché et ré-
duisent ainsi leur dépendance face
a I'Ftat. 2

des bovins de réforme directement
aux abattoirs. Il y a donc eu une ratio-
nalisation au niveau des approvision-
nements. Les abattoirs les plus effi-
caces étaient favorisés. Ils payaient
plus et avaient donc plus de vaches a
abattre.

Il faut se rappeler qu’avant la mise en
place de l'agence de vente, certains
abattoirs avaient mis en place un sys-
teme de commission aux transporteurs
qui s’élevait a 0,03$ la livre carcasse,
ce qui les assuraient un approvision-
nement en vaches de réforme a prix
économique. Les études de I'époque
indiquaient que les abattoirs payaient
de 0,04 3 0,08 $ la livre carcasse de
moins pour les bovins de réforme
livrés directement.

Les abattoirs qui nont pu s’adapter ou
dont les installations n’étaient pas
suffisamment efficaces, ont fermé. De
1987 a 1994, le nombre d'acheteurs
importants du Québec est passé de
sept a deux. Il s’en est suivi une dimi-
nution de la concurrence et un retour
a une situation de marché précaire.

Il faut dire, pour mieux comprendre la
situation, que parallelement le nom-
bre de vaches de réforme vendues
annuellement est en baisse du fait de
I"augmentation de la productivité des
vaches laitieres. Ainsi, entre 1989 el
1996, les ventes de bovins de réforme
ont chuté de 203 000 a 156 000 tétes.
De plus, partout ailleurs en Amérique
du Nord, les abattoirs sont devenus
plus gros et plus performants.

Devant cette diminution de la concur-
rence, les producteurs ont amorcé une
réflexion pour la vente des vaches de
reforme directement a |’abattoir sur la
base d’une formule de fixation de
prix. L'opposition des encans et des
transporteurs, le contexte de prix
élevés et les changements importants
d’habitude que demandaient le projet
ont entrainé son rejet par les produc-
leurs..

La Fédération des producteurs de
bovins et I’Association des encans ont
cependant poursuivi leurs contacts et
discuté d’un partenariat. Les proprié-
taires d'encans ont proposé une impli-
cation financiére qui aurait permis
aux éleveurs d'avoir leur mot a dire
dans la gestion du réseau. Cette
proposition n‘a pas été retenue par les
producteurs qui ne voyaient pas, a ce
moment, la nécessité d’investir dans
un réseau qui devait d’ailleurs étre
rationalisé pour faire face a un marché
plus compétitif. Les producteurs ont
plutot choisi une formule plus légere,
la création d'un Conseil de réseau. Ce
groupe, formé de quatre représentants
de chacun des organismes, a pour
mandat de proposer des améliorations
au fonctionnement du réseau des
encans d’animaux pour que les pro-
ducteurs et les encans puissent obtenir
le juste prix du marché pour les ani-
maux mis en vente.

Le Conseil a débuté ses travaux en
janvier 1997. Il a déja fait des propo-
sitions et fixé des objectifs qui com-
mencent a étre appliqués dans les

encans. 2

R.B.

Photo: Y. Charlebois
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VEAUX DE GRAIN

Pour permettre aux producteurs

I os producteurs de veaux de grain
| ont travaillé d’arrache-pied des le
e début  des années 80 pour
développer la mise en marché de cette
nouvelle production. Il s’agissait d’une
question de survie pour les producteurs
car ces derniers devaient faire une
place a un nouveau produit sur le
marché. Rappelons que la finition de
veaux laitiers avec du grain a débuté en
1979 quand le ministre de I’Agriculture
d’alors, M. Jean Garon, a lancé un pro-
gramme de valorisation du veau laitier.
Les producteurs bénéficiaient alors
d'une subvention pour aménager leur
batiment de production.

La production de veau de grain a
connu une popularité immédiate, mais
sa commercialisation posail des pro-
blemes. Il fallait faire connaitre le pro-
duit et informer les consommateurs sur
la facon de le préparer. Les producteurs
ont di se regrouper pour investir dans
la commercialisation s'ils voulaient
survivre et se développer.

Avec le vote du plan conjoint en 1982,
la vente par enchere électronique
représentait une possibilité. Les pro-
ducteurs I'ont donc rapidement adopté
et ont travaillé pour qu’elle soit mise en
place rapidement. En 1987, I'encheére
¢électronique est devenue la voie obli-

T

d’en vivre

gée pour tous les veaux de grain pro-
duits au Québec.

Les débuts n‘ont pas été faciles. Les
éleveurs avaient été habitués a «vendre
du poil» raconte Antoine Doyon, éle-
veur el président du Comité de mise en
marché des veaux de grain. Il a fallu
instaurer une classification des carcas-
ses pour que le prix reflete la qualité.
Avant 1987, il se classait tres peu de
veaux de grain. Avec l'enchere élec-
tronique, il a fallu tous les classifier, ce
qui a causé d'importants problemes
aux producteurs. Malgré les pertes
subies au cours des trois premiers mois,
les producteurs ont tenu bon et récu-
péré rapidement ces pertes pour en-
suite bénéficier de gains importants,
En 1990, les producteurs mettent en
place I'accréditation, ce qui a permis
d’améliorer et d'uniformiser la qualité
des veaux produits. Le probleme des
fluctuations de prix restait cependant
entier et des chaines d’alimentation
s'en plaignaient. Pour ajuster le tir, les
producteurs adoptent, au printemps
1995, un mécanisme de prix optimal
qui fixe un plafond pour éviter la perte
de clients. Ce mécanisme entre en
vigueur a la fin de 1996. Finalement,
les producteurs donnent leur appui a
un projet de certification du veau de

grain qui devrait occuper un créneau
correspondant a la qualité du produit.
La production est passée de quelques
milliers de sujets en 1980 a plus de
55 000 tétes actuellement. La viande
de veau de grain gagne en popularite,
notamment en Ontario. Les produc-
teurs québécois de veaux de grain res-
tent, et de loin, les leaders dans ce
domaine en Amérique.

R.B.

Photo: P. Vincent

&)

Premier Choix Agrico

Toute notre gamme de produits et
accessoires vétérinaires et d’'élevage pour :

BOVINS / CHEVAUX / PORCS / PETITS ANIMAUX

Etiquettes AllFlex, véleuse, tondeuse et écorneur

142 Martineau, St-Hyacinthe, (Qc) J2S 8B1
Tél: (514) 7964242 | Sans Frais: 1 (888) 796-4242
\ Télec.: (514) 796-4243

\&
le

"' PRODUITS DE QUALITE POUR ANIMAUX mw
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Acheteur a commission
VEAUX D'EMBOUCHE
SEMI-FINIS

Sawd Claessens

121, 4e Rang Ouest
St-Simon (Qc) JOH 1YO
Tél.: (514) 798-2866
Fax: (514) 798-2867
Cell.: (514) 591-2050




DOSSIER : AGENCE DE

Pour arréter de «vendre du

Pour obtenir un meilleur prix pour

nos veaux a l'encan public, il fal-

lait les laver et les brosser comme
pour aller a I'exposition. Le prix dé-
pendait plus de I"apparence extérieure
que de la qualité réelle de la viande.
C’est pourquoi on disait que l'on ven-
dait du poil », affirme Antoine Doyon,
éleveur et président du Comité de mise
en marché du veau de grain.

La qualité n'était pas homogene non
plus. Il fallait que cela saméliore pour
pouvoir développer un marché pour la
viande de veau de grain. Des normes de
classement ont été établies, ¢ca n'a pas
6té facile, mais cela a permis d’amélio-
rer la qualité.

En fait, depuis le début de la production

ANTOINE DOYON

RENALD BOURGEOIS

Antoine Doyon

en 1980, le produit s'est beaucoup
amélioré. Il a aussi changé. Le poids vif
a l'abattage, par exemple, a progressé
de 325 a 575 livres, rappelle Antoine
Doyon.

GILBERT RiOuX

poil»

Les nouvelles exigences ont entraing
une spécialisation des producteurs et
une croissance de leur capacité d’éle-
vage. De méme, certains abattoirs se
sont développe tandis que d'autres per-
daient de leur marche.

Devant les difficultés, marquées surtout
par les chute de prix, les producteurs
ont été remarquablement solidaires. 1ls
ont travaillé ensemble et investi. lls ont
compris qu'il fallait prendre les devant
pour s'en sortir. Dans le futur, notre
mise en marché devrait se rapprocher
davantage du consommateur final. |l
nous faudra alors certifier notre produil
et signer des ententes de partenarial
entre les producteurs, des abattoirs,
transformateurs, distributeurs et détail-

lants, de conclure Antoine Doyon. 2

Encadrer la commercialisation
des ventes de vaches de réforme

/ vant le reglement sur la vente

des
/

/) L n‘avaient pas de controle sur

bovins, les éleveurs
cette vente. Il y avait des abus. Le prix
variait selon les producteurs et les
régions.

Gilbert
Comité de mise en marché des vaches

Pour Rioux, président du
de réforme et bovins laitiers, I'élimina-
tion de vente directe aux abattoirs et
I'arrivée de 'enchere électronique ont
permis une augmentation de la com-
pétition au niveau des prix, donc un
meilleur prix pour les ¢leveurs.
Toutefois, des éleveurs ont eu des diffi-
cultés au départ a bien comprendre le
prix réel recu de l'enchere électro-
nique. Contrairement a l'encan vivant,
I'enchere électronique vend sur base
carcasse. Il faut donc tenir compte du
rendement en viande.

Les interventions de I’Agence onl assai-
ni les conditions de mise en marché.
Mais la fermeture d’abattoirs a restreint
la compétition qui avait été rétablie en
1987.

C’est pourquoi on a commencé, depuis
quelque temps, a discuter de partena-
riat avec les encans. De plus, on se
préoccupe des besoins des acheteurs
d’ici et de l'extérieur du Québec pour
tenter d'y répondre en offrant ce dont
ils ont besoin et ainsi obtenir le juste
prix.

Les éleveurs mettent de la pression pour
faire progresser le dossier du partenari-
at le plus rapidement possible et s'as-
surer qu'ils recevront un bon prix pour
les animaux qu’ils vendent. 2

Gilbert Rioux
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L"EQUITATION MATHEMATIQUE DE LA PRODUCTION BOVINE

Le prix des veaux d’embouche

cet automne ?

our les néophytes, la variation
observée dans les prix des veaux

et bovins d’embouche peut
ressembler a un jeu de hasard.
Toutefois, avec une certaine com-

préhension de « I'équation mathéma-
tique de la production bovine » il est
possible de déchiffrer ou de prédire la
tendance possible du marché.

Des le départ, I'expérience nous
enseigne que lorsqu’il s’agit de quanti-
fier les prix les plus hauts ou les plus
bas, les optimistes ou pessimistes n'y
parviennent pas. La réalité montre des
variations de prix plus élevées ou plus
basses analystes avaient
généralement prévues. Normalement,
je m'identifie comme un optimiste
méfiez-vous !

Avant de débuter I'analyse mathéma-
tique de la production bovine, il est
essentiel de déterminer les éléments de
I'équation de la production qui sont
simplement les suivants ;

que les

un revenu brut ( $/téte ) ( poids x

$/livre ) des bovins gras ( bouvillons

d’abattage )sur le marché actuel et

surtout anticipé;

un colt de production ( $/téte ) ( gain
x $/livre ) observé dans les parcs
d’engraissement;

un prix de vente ( $/téte ) ( poids x

$/livre ) des veaux d’embouche.

Avec ces trois éléments, il est possible
d’établir I'équation suivante :

Shéte S/éte $/téte
prix des + colt parc = bovins gras
veaux d’engraissement ( bouvillons

d'embouche d'abattage )

Appliquons cette équation a la situation
qui a prévalu au cours de I'année 1996.
Durant la premiére partie de I'année, le
prix de vente des bovins gras ( $/livre )
a baissé en dessous du codt de produc-
tion des parcs d’engraissement, ce qui a
eu comme conséquence de baisser

1(Q Bovins du Québec/Eté 1997

ORANCE MAINVILLE *

drastiquement le prix de bovins de rem-
placement ( veaux d’embouche ). Fait a
signaler, le prix a la livre des veaux
légers était méme inférieur a celui des

veaux plus lourds parce que le prix de
vente des bovins gras (80¢/Ib vif) était
inférieur au colt de I'engraissement
(85¢/1b vif).

Tableau 1
PRINTEMPS 1996

Prix des veaux +
d’embouche

( 85 ¢/livre )

Poids X $/livre = $/téte  gain $/téte $/éte

(Ib) (Ib)

400 X 0,70 = 280 800 a 85 ¢/Ib = 680 960

600 X 0,75 =450 + 600a85¢/lb=510 = 960

800 X 0,775 = 620 400 a 85 ¢/Ib = 340 960

AUTOMNE 1996

Prix des veaux +  Colt de production du = Bovins gras

d’embouche parc d’engraissement (1200 1ba 85 ¢/lb)
(85 ¢/livre )

Poids X $/livre= $/1éte gain $/téte $/téte

(Ib) (Ib)

400 X 0,85 = 340 800 a 85 ¢/Ib=680 1020

600 X 0,85 =510 + 510a85¢/lb=510 = 1 020

800 X 0,85 = 680 340 a 85 ¢/Ib=340 1 020

Colt de production du =
parc d’engraissement

Bovins gras
(1200 a 80 ¢/Ib)

Photo: Ferme Dior
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matiques, il y ceux qui vendent ou

Tableau 2
AUTOMNE 1997

achetent au « pil » sans aucune con-
sidération financiere. C'est une dimen-

Prix des veaux + Cout de production du = Bovins gras sion additionnelle qui peut influencer

d’embouche parc d'engraissement (1200 a 95 ¢/Ib ) négativement ou positivement le mar-
( 80 ¢/livre ) ché d'une fagcon sporadique. A sur-

Poids X = $/livre = S/téte gain S/éte $/téte veiller ! 2

( livres ) ( livres )

400 X 1,25 = 500 800a80¢/lb = 640 I 140 @AGIonomc)

600 X 1,10 = 660 + 600a80¢/lh = 480 = 1140 Producteur de bouvillons d’abattage

800 X 1,02 = 820 4002 80 ¢/Ib = 320 1 140 a Farnham

Dans la seconde partie de I'annde, les
prix et les couts d'engraissement
($/livre)  étaient  sensiblement  les
mémes. ( tableau 1), Les données de
ces équations refletent approximative-
ment la situation qu’a connue l'indus-
trie au cours de I"année 19906,

La situation économique de la pro-
duction bovine a profondément chan-
8¢ au cours de la premiere partie de
I"année 1997. Le prix de vente des bo-
vins gras a dépassé le colt de produc-
tion dans les parcs d’engraissement,
entrainant ainsi une variation ampli-
tice et positive du prix des veaux et
bovins d’embouche. 'équation qui

pourrait caracteériser lindustrie a I'au-

- 3 3 , )
tomne 1997 pourrait présenter les ; S
données apparaissant au tableau 2. MOTRICES
A remarquer "augmentation impor- Les moteurs les plus puissants
. . ' 75
tante possible du prix des veaux d’em- de Pindustrie

bouche des bovins gras, et la diminu- FX45: 450 cv - FX25: 325 cv

tion du codt de production dans les La plus large ouverture

. d’alimentation de l'industrie
parcs d'engraissement. A mesure que

la saison de production avance, l'esti-

: 285 po’ qui assurent un apport inégalé
tOUt S 1 mp l em ent de la recolte et une plus grande puissance

mation du prix de vente des bovins de hachage
gras ( 0,95 $/ livre ) se précisera ainsi Le dispositif METALERT 111
: Il arréte les rouleaux d'alimentation en 1/20 de
que le 1 la disponibilité de AEIkE
i Il( ')'_'\ et la_disponil .'l'“ | 2 seconde dés qu'il détecte un corps métallique
cereales tourrageres (o coul ‘('l)-
! Le module de traitement de la

graissement : 0,80 $/1b ). Selon la con-

récolte pour le mais en épi
joncture, un ajustement possible des ER Il écrase les épis et craque les grains pour

: ; OO 198, It
équations précédentes peut se pro- une conservation optimale

duire. Le nez z‘:;ma'l'sé

. ; 4 ou 6 rangs
En plus des éléments mentionnés pre- Pour essayer la i Tamasse I?maxcmum de tiges en
cédemment, I'écart du codt de pro- performance, coupant le mais trés prés du sol
duction observé sur les veaux légers contactez les distributeurs
(400 livres) par rapport aux sujets plus exclusifs pour tout

lourds ( 600 a 800 livres ) entraine une le Québec

ditférence additionnelle au niveau des

prix payés. Cet élément n'a pas élé lnor’m : Equipemems
inclus dans I'équation utilisée mais

. , . - , roulx &
entraine une variation supplémentaire 920, rue Martineau, Saint-Hyacinthe === P q s \|/
| i A (Québec) J2S 8B1 UNICOOP Ramhe inc. \’
entre ces deux groupes de b )\‘m\.‘ ‘ Teél.: (514) 796-3707 810, Bégin, St-Anselme 627, rue St-Jean \l
En plus des producteurs qui réfle- (514) 347-5596 (Québec) GOR 2NO Wotton (Québec)

chissent sur I'équation de la produc- Tél.: (418) 885-9637  Tél.: (819) 828-2661 NEWHOLLAND
tion bovine ot qui font leurs mathe-
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COUT DE PRODUCTION
Le coiit de production
des veaux de grain

u cours des prochains numéros
de la revue Bovins du Québec,
nous aurons l'occasion de
présenter, tour a tour, les quatre mo-
deles de codts de production qui cou-
vrent les productions bovines sui-
vantes : les veaux de grain, les veaux
de lait lourds, les veaux d’embouche et
les bouvillons d’abattage. Nous
présenterons les caractéristiques tech-
niques des modeles ainsi que les prin-

ANN FORNASIER™

achétent leur moulée en sacs ne sont
pas retenus pour déterminer le cout de
I'alimentation  puisqu’il est plus
économique d'acheter les aliments en
vrac.

La derniere enquéte pour refaire le
modele du colt de production des
veaux de grain a été réalisée en 1990
aupres d’une vingtaine de producteurs
dont le volume de production variait
entre 250 et 550 veaux de grain pro-

présente les principales caractéris-
tiques techniques du nouveau modele.
La taille de I'entreprise est définie de
facon a occuper un exploitant a temps
plein.

LE COUT DE PRODUCTION
EN 1996

A chaque année, le MAPAQ) procede a
I"indexation du cott de production. Le

cipaux postes du coat de production. duits annuellement. Le tableau 1

De plus, nous invitons les producteurs

tableau 2 présente les principaux élé-

a remplir la colonne de droilte destinée
a recevoir les résultats économiques CO0TIE PRODUCTIOJA[;lE[SM\)/EAUX TP NENT
de votre entreprise afin de comparer !
vos résultats avec le modele. Nous ELEMENTS DU cOUT S/Aveau S/l "y Votre ferme
débutons cette série avec le modele carcasse S/veau
des veaux de grain.
FRAIS VARIABLES
N Achat des veaux 147,58 § 0418 22
LE MODELE DE FERME-TYPE Alimentation 239,83 % 0,67 S 36 ! ‘
Médicaments vétérinaires, produits
La Loi sur I'assurance-stabilisation des sanitaires et d'identification 27,88 S 0,08 S 4%
] ) it , Frais de vente 26,59 $ 0,07 $ 4%
W/ 3 E1N el . ' -~
AEMARLCE: “*‘r'(“.t"_ ‘}"“mn raunareveny Main d'oeuvre additionnelle 19,69 $ 0,05$ 39
annuel net positif a I'exploitant d’une Electricité et gaz propane 14,158 0,04 2%
entreprise efficace. Le coit de produc- Litiere 9,145 0,035 I %
. \ e Srots o ) ) > N ) & o
tion du modele retenu par la Régie des Intéréts a court terme )48 § 0023 ‘
el e i oi l)|\p(m|mn clu fumier 2,638 0,018 0%
e o S ) o 41N > TS - . ’ e . . - - -
gHIANCESKABLICOICS L Quebec doit Frais d'utilisation de la machinerie 1,58 % 0,00 % 0%
donc refléter le cout de production Assurance-animaux 0,87 $ 0,00 $ 0%
moyen des entreprises de veaux de Vente de veaux rejetés (1,338) (0,008 -0 %
srain « efficaces ». Le MAPAQ), qui :
SIS S NICACES; MAEAQd A- SOUS-TOTAL 494,098 1378  75%
réalise les enquétes, sélectionne les
entreprises qui utilisent des techniques B- COTISATION ASRA (1) 37,00 $ 0,108 6 % 37,00 $
de production jugées efficaces. Pour R ATIE
y citer ‘un exer ) g @ 3 ¥ N
pecite .(” AR n|)|.(, l(‘\ - n‘lr( p”“% Entretien et réparation 8,96 $ 0,028 1 %
ne possédant pas de silo a grain et qui Intéréts sur emprunts
moyen el long terme 6,67 § 0,028 1 %
Tableau 1 Assurances diverses 2,558 0,018 0% ‘
. < Taxes foncieres 0,518 0,008 0%
CARACTER'\STIQUES TECHN|0UES Aulres frais 6,30 § 0,028 1 %
DU MODELE VEAUX DE GRAIN
s . . C- SOUS-TOTAL 24,99 $ 0,07 $ 4 %
Type de production Sans sol
Taille de 'entreprise 72 veaux achetés FRAIS NON MONETAIRES
425 veaux vendus Amortissement 14,86 § 0,04 § 2%
Nombre d'élevages par année 2,2 élevages
Taux de mortalité 8,25 % D- Rémunération du travail exploitant 81,99 § 0,23 8§ 12%
Taux de rejets 1,65 % E- Rémunération de |'avoir propre 9,30 $ 0,03 8% 1 %
Poids d’achat des veaux 135 Ib vif F- SOUS-TOTAL 106,15 $ 0,30 % 15 %
Poids de vente 580,30 Ib vif ( 1996 ) G- COUT DE PRODUCTION TOTAL 662,23 $ 1,84% 100%
des veaux (359,79 Ib carcasse )
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ments entrant dans le colt de produc-
tion des veaux de grain pour I'année
1996. Globalement, le colt de pro-
duction s’éleve a 662,23 $/veau vendu
(ligne G). Les frais variables (ligne A)
représentent 75 % du colt de produc-
tion, la cotisation d’ASRA (ligne B)
compte pour 6 %, les frais fixes ( ligne
C) ne comptent que pour 4 % et les
frais non monétaires (ligne F) représen-
tent 16 % du colt de production.

Les frais d’alimentation des veaux et le
cout d'achat des veaux représentent, a
eux-seuls, 58 % du colt de production
et 78 Y des frais variables. Ce sont les
charges les plus importantes, Elles sont
suivies par la rémunération du travail
de "exploitant qui représente 12 % du
cout de production. Le MAPAQ a
établit la rémunération du producteur
(ligne D) a 34 847,53 $ en 1996, soit
I'équivalent du salaire d'un ouvrier
spécialisé. A noter que l'entreprise
engage egalement de la main-d’oeuvre
additionnelle et que cette charge
compte pour 3 % du cout de produc-
tion. Finalement, I'enquéte de 1990
révélait que le taux moyen d’endette-
ment des entreprises spécialisées de
veaux de grain s'établissait a 65 % de
I"actif. Pour rémunérer |'actif des pro-
ducteurs, le MAPAQ applique le taux
moyen des obligations du Québec
(7,66 %) sur "avoir propre (ligne E).
Cette charge ne représente que 1 % du
colt de production.

LE REVENU STABILISE

La Loi sur I’ASRA prévoit le versement
d’une compensation aux producteurs
de veaux de grain adhérant au régime
lorsque le revenu annuel provenant
des ventes est inférieur au revenu sta-
bilisé. Le revenu annuel du modele
veaux de grain reflete le prix moyen
obtenu pour les veaux de grain vendus
a l'enchere par ordinateur du Québec
par les producteurs qui mettent en
marché plus de 280 veaux ( plus des
2/3 de la taille du modele ) annuelle-
ment.

Le revenu stabilisé differe du cout de
production a trois niveaux, D'abord, le
montant de la cotisation versée dans le
fonds d’assurance n'est pas pris en
compte dans le revenu stabilisé
puisque la loi stipule que le produc-

COUT DE

TABLEAU 3 )
CALCUL DU REVENU STABILISE EN 1996
S/veau $/Ab Votre terme
CArcasse Sheau
G-COUT TOTAL DE PRODUCTION 662,23 $ 1,84
Cotisation ASRA (B) 37,00 § 0,108 37,00 8
Rémunération de |"avoir (E) 9,308 0,03$
10 % rémunération du travail (D) 8,208% 0,028%
H-REVENU STABILISE 607,73 $ 1,69%
TABLEAU 4
CALCUL DES REVENUS DE L'ENTREPRISE EN 1996
S/veau $/1b % Votre
caracasse ferme
S/veau
| -REVENU DE VENTE 468,53 $ 1,30 % 77%
J-COMPENSATION ASRA 139,20 $ 0,39% 23% 139,20 %
K-REVENU TOTAL 607,73 $ 1,69 % 100%

teur doit assumer le tiers de la com-
pensation alors que le gouvernement
en assume les deux tiers. Par ailleurs,
le revenu stabilisé ne tient pas compte
de la rémunération de I'avoir propre
et, enfin, il ne couvre que 90 % du
salaire de l'ouvrier spécialisé. De la
maniere que la loi a été concue en

1975, il était prévu que les « bonnes »
années permettent de combler ce
manque a gagner.

suite a la page 15

INDEXATION ANNUELLE DES COUTS DE PRODUCTION

Chaque année, le colt de production des veaux de grain est indexé. Les postes
les plus importants ( achat des veaux, alimentation ) sont déterminés a partir
d'une enquéte annuelle réalisée aupres d’un peu plus d'une vingtaine de pro-
ducteurs ayant commercialisé plus de 280 veaux ( plus des 2/3 de la taille du

modele ) au cours de I'année.

Pour alléger le travail de cueillette de données et accélérer le processus d’in-
dexation, les autres éléments du colt de production sont indexés a partir
d’indices publiés dans les sources statistiques officielles. Par exemple, on ne
réenquéte pas a chaque année le codt relié aux frais d’utilisation de la
machinerie car il serait trés fastidieux de refaire I'inventaire de la machinerie sur
les entreprises et de relever la consommation en carburant, les frais de répara-
tions, etc. Cette démarche a été réalisée en 1990 lorsque le modele a été établi.
Jusqu'a ce que le modele soit a nouveau refait, on utilise I'indice d’entretien de
machines et de véhicules automobiles au Québec tel que publié par Statistiques
Canada pour déterminer la hausse ou la baisse des cots reliés a ce poste.
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GESTION FINANC

|ERE

Financement : toujours en

1996-

1997, le secteur agricole a réa-

u cours de l'exercice

lis¢ d'importants investisse-
ments qui ont représenté  pour la
Société de financement agricole une
deuxieme année record en ce qui a
trait au financement. Ainsi, des préts
garantis totalisant 547 millions de dol-
lars ontl été consentis aux entreprises
agricoles québécoises en 1996-1997.
Le secteur bovin continue sa progres-
sion, a laquelle I'élargissement du
financement garanti a taux avantageux
a de nouvelles catégories d’entreprises
a certainement contribué,

FINANCEMENT A TERME

Le financement accordé par la Société
au cours de 'exercice 1996-1997 pour
la production bovine a atteint 32 mil-
lions de dollars, pour 522 emprunts
effectués par des entreprises dont ¢’est
I‘activité principale. Le prét moyen
atteint donc 62 000 $, par rapport a
81 000 $ pour I'ensemble du secteur
agricole durant cette méme année. La
différence s’explique notamment par
la dimension plus réduite des entre-
prises bovines, qui ont un actit moyen
de 345 000 $
592 000 $
emprunteurs, ce qui est di en majeure
partie a la présence d'un plus grand
nombre d’entreprises a temps partiel.
La situation financiere découlant de
ces projets semble toutefois trés saine

comparativement a

pour l'ensemble des

avec un avoir net de 45 Y% et un solde
monétaire de 8 % par rapport a 40 %
et a 7 % respectivement pour |'ensem-
ble de la clientele.

La production de veaux d’embouche
accapare toujours la plus grande part
du financement a terme accordé par la
Société, soit 23,4 millions de dollars et
410 préts. Par ailleurs, pres de 3,5 mil-
lions de dollars ont élé consentis aux
parcs d'engraissement, ce qui corres-
pond au méme niveau que l'année
derniere, quoique le montant indivi-
duel d’emprunt ait augmenté de 25 %,
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atteindre  une  moyenne  de
100 000 $ par entreprise. Enfin, les

producteurs de  veaux

pour

lourds ont
obtenu 5,3 millions de dollars pour 77
demandes.

L'importance des nouvelles activités
de la Sociéte de financement agricole
apres une annce complete depuis 1'en-
trée en vigueur de la réforme laisse
bien voir la nécessité de ce change-
ment. Plus du tiers de tous les mon-
lants consentis dans ce secteur, soit 11
millions de dollars, 'ont été a des
entreprises bovines dont les exploi-

tants occupent un emploi a I'extérieur.

UN CREDIT A COURT TERME
ACCRU

Les montants autorisés pour combler

les besoins de crédit a court terme

cette anncée atteignent 5 millions de
dollars, lesquels sont destinés a 45
entreprises dont la production bovine
est la principale activité, Ce tinance-
ment représente une moyenne de
114 000 $§ par ferme. Il convient de
rappeler une particularité des ouver-
tures de crédit consenties par la
Société de financement agricole, a
Savoir que ces montants sont autorises

pour une période de cing ans. Pour

croissance...
I8

A
X7

I'ensemble de la clientele, le montant
total d'ouvertures de crédit autorisées
par la Socicté atteignait 16 millions de
dollars au printemps 1997, dont 11
millions de dollars étaient utilisés. Ce
niveau  d’encours est  important
puisque la production bovine a obtenu
plus du tiers de tous les montants
accordés par la SFA a I'ensemble de sa

clientele dans le crédit a court terme.

UTILISATION DES PRETS :
POURSUITE DE L’EXPANSION

Les sommes prétées par la Société dans
la production bovine en 1996-1997
serviront en grande partie a l'achat
d’entreprises et a la construction. Cette

Préts autorisés par la SFA en 1996-

1997 selon la production principale
Production Nombre  Montant
principale M $)
|

Vaches-veaux 410 234
Bouvillons 35 3,5
Veaux de lait 43 3,0
Veaux de grain 34 2,3
Total 522 32,2

Région administrative

Bas-Saint-Laurent
Saguenay/Lac-Saint-Jean et Cote-Nord
Quehec

Mauricie/Bois-Francs

Estrie

Outaouais

Gaspésie/lles-de-la-Madeleine
Chaudiere-Appalaches
Lanaudicre

Laurentides

Montérégie

Total

Abitibi-Témiscamingue et Nord-du-Qucébec

Préts consentis par la SFA en production bovine, par région administrative

Nombre Montant (M $)
42 2,0
24 iS5
16 1,6
97 6,3
6HO 3.3
49 372
45 2,0

9 0,3
3181 5,0
12 |32
14 0,5
60 5,3

522 32,2

|
|




année, prés de 65 % des fonds sont
destinés a I'achat de fermes, a la con-
struction et a l'achat d’animaux.
L'achat de fermes accapare a lui seul
plus du tiers des sommes prétées. Cette
forte augmentation est due en grande
partie aux entreprises a lemps partiel
qui ont surtout emprunté pour acquérir
de nouvelles fermes. La partie utilisée
a des fins de consolidation demeure
toutefois au-dessus de la moyenne,
avec 15 % des montants.
* MBA, agente de recherche

Direction de la recherche et de la
planification

Société de financement agricole

suite de la page 13

En 1996, le revenu stabilisé s’est
établi a 607,73 $ par veau de grain
soit 54.50 $ de moins que le codt de
production total du modele ( voir
tableau 3 ). Pour récupérer ce man-
que a gagner, votre entreprise doit
avoir un coat de production infé-
rieur au modele et/ou générer des
revenus de vente supérieurs a la
moyenne des producteurs.

Le revenu moyen de vente en 1996
s'est chiffré a 468,53 $ par veau
(ligne 1) ce qui a nécessité le verse-
ment d'une compensation de
139,20 $§ par veau ( ligne | ) pour
obtenir un revenu total de 607,73 $
par veau (ligne K) (voir tableau 4).
La compensation versée en 1996
représentant 23 % du revenu total
de I'entreprise modele.Toutefois, il
appert d'ores et déja que ce pour-
centage sera nettement inférieur en
1997. Le prix de vente des veaux de
grain s’est accru de plus de 20 % au
cours des six premiers mois de |'an-
née tandis que le colt de produc-
tion demeure relativement stable, la
baisse du prix du mais-grain annule,
pour l'instant, la hausse du co(t
d’achat des veaux laitiers.

agronome, M.Sc.
Fédération des producteurs de
bovins du Québec

GESTION FINANCIERE

Production bovine
Ultilisation des sommes prétées par la SFA en 1996-1997

Autres
9% Achat de fermes
- . 35%

Consolidation

15%
,,“
L
N\,
Animaux ‘
7°/° |
Machinerie
1% Construction
23%

CHARRUE A VERSOIRS

Congue pour le producteur de mais \
12" 418" (hydraulique)  F8

Spécilication Série 6000
Conduite =
= Largeur de travail (hydraulique)

Déclencheur de versoir

Série 3000 Série 4000
Mécanique __ Hydraulique
12"4 18 (manuel) 12" 18" (manue)
Ressort double Ressort double

Hydraulique

Ressort double

Bitis 6"x8"unepiece 8" x8"unepiece 8" x 8 unepiece
Dégagement sous le bati 33" 33" ) 33"
Dégagement 40" 40" 40

entre les versoirs . il
Disques 22" 22" 2
Dégagement entre o . -
le disque et le versir 1" L LA
Nombre de versoirs Jas 44’0 S 4a8

— .

Distribué par

Morneau &

Thibodeau [B)\Y-
1720, boul, de la Rive-Sud,
C.P. 2100St-Romuald, Qué. Canada G6W 5M3
Tél: (418) 839-4127 Fax: (418) 839-3923
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Intéresse ?

Maximisez votre
production avec
I'expertise et le lait
de remplacement
GROBER

Consultez nos spécialistes

GROBER

wyn lait...
oup plus qu'un
beauc unpsgvo r-faire

* Egalement disponible, lait pour
agneaux, chevreaux et poulains

222, chemin des Fiefs,
Beaumont Québec GOR 1C0

Tél.: (418) 837-3392
1-888-937-3392
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FINANCEMENT

COOPERATIVE DE FINANCEMENT

Quoi retenir de
I’expérience ontarienne

DENIS BROUILLARD *

es producteurs de bovins de

boucherie de I"'Ontario profitent

de coopératives de financement
depuis 1990 et ne s’en trouvent que
mieux. Producteurs et banquiers affir-
ment que la coopérative de finance-
ment se révele un atout majeur dans le
développement de la production de
bovins de boucherie. Actuellement en
Ontario, il y a 15 coopératives de
financement et deux autres sont en
voie de formation.
Les administrateurs des coopératives
québécoises, les dirigeants de la
Fédération des producteurs de bovins
du Québec et les responsables du pro-
gramme au MAPAQ ont su profiter de
I'expérience ontarienne lors d'une
tournée au Québec les 15 et 16 avril
dernier. Nous avons eu la chance d'en-
tendre les porte-parole ontariens les
plus compétents en ce domaine : Curtis
Royal, producteur et fondateur de sa
coopérative et président depuis six ans,
président pendant trois ans du comité
coopérative de financement
ciation des coopératives de finance-
ment de I'Ontario ), Mary Stephenson,
secrélaire-trésoriere de trois coopéra-
tives de financement, Michele
Wilhelm, banquiere de la Banque de
Montréal, Carmin Hamilton, super-
viseur provincial du programme et Yves
Lavictoire, traducteur et représentant
du ministere de 'Agriculture, de
I’Alimentation et des Affaires rurales de
I'Ontario (MAAARO). Ces excellentes
personnes-ressources nous ont fait con-

( ass0-

naitre le programme ontarien, son
administration quotidienne, ce qu'il
faut faire et ce qu'il faut éviter.

POUR REUSSIR, IL FAUT ...

Le président Curtis Royal insiste sur les
aspects nécessaires a la réussite d'une
coopérative de financement.

- La secrétaire-trésoriere ou le secro-

taire-trésorier et le superviseur sont des
gens dont la compétence est intime-
ment liée au succes de la coopérative.
- Méme si un producteur a les struc-
tures pour loger les bovins et possede
les aliments alors qu'il est un mauvais
pestionnaire, ne I'admettez pas comme
membre.

- Ne couvrez pas un territoire trop
grand.

- Organisez-vous pour que les admi-
nistrateurs soient bien répartis dans le
territoire.

- Essayez d'avoir le préteur, le (la)
secrétaire-trésorier (ere) et le (la) super-
viseur (e) situés centralement de facon
a faciliter la communication entre eux.
- Accumulez l'intérét des comptes d'as-
surances (mise de fonds) pour créer
une reserve.

- Aucun crédit n'est alloué pour la pro-
duction a forfait.

POUR ADMINISTRER IL FAUT...

Mary Stephenson possede une grande
expérience de I’administration quotidi-
enne des coopératives. Selon elle, la
secrétaire-trésoriere doit étre une per-
sonne tres compétence et sympathique
car c'est avec elle que le plus de gens
font affaires.

Celle-ci doit démontrer une grande
capacité  d’adaptation en toutes
circonstances et collaborer avec le
conseil d’administration pour s’en tenir
aux reglements et traiter tous les mem-

bres sur le méme pied.
POUR FINANCER, IL FAUT...

Selon Michele Wilhelm de la Banque
de Montréal, la premiere et plus impor-
tante chose a faire pour l'institution
financiere, c’est d'établir et d’entretenir
une relation fréquente et excellente
avec la coopérative et le ministere de
I"Agriculture.




Il faut aussi faire les choses quand elles
doivent étre faites, ne prendre aucun
retard et chercher a améliorer constam-
ment.

POUR GERER, IL FAUT...

Pour Carmin Hamilton, il est important
que la coopérative communique avec

LA DRECHE DE DISTILLERIE
ENERGETIQUE QUE LE MATS

PLUS

Selon des résultats en parc d’engraisse-
ment, les dréches de distillerie sont un
excellent aliment, plus riche en énergie
que le mais. C'est ce qu'a observé le
chercheur en science animale Allen
frenkle, de la lowa State University.
Rappelons que la dreche de distillerie
provient de  la  transformation  des
corcales en alcool de consommation ou
en alcool-carburant ¢ dans les usines
d’éthanol ).
Le chercheur Trenkle a évalué le rende-
ment de bovins d’engraissement nourris
avec des rations dans lesquelles on a
remplace une portion du mais concassé
et de I'azote par : 10 % de farine de soya
lH ), ‘),~)

( SOL ); ou 16 %, 28 % ou

Y% de solubles de distillerie
40 % de
dreches humides de distillerie avec solu-
bles ( DDS ).

Selon les résultats du chercheur :

les personnes-ressources d’un membre
pour s’assurer qu’il possede la compé-
tence requise pour gérer les bovins de
boucherie.

Le superviseur insiste pour que le
membre complete les formulaires des
le commencement : le plan daffaires et
le récépissé en particulier.

Enfin les administrateurs DOIVENT se

Les solubles de distillerie ont augmenté
I'ingestion de matiere seche ( IMS )et le
gain, et ont amélioré la conversion ali-
mentaire ( indice de conversion );

Des apports de dréches humides de dis-

soumettre a tous les reglements el
PERCUS

soumeltant a tous les reglements. )

doivent  étre comme  se

* Coordonnateur de I"application du
programme de garantie de prét aux
coopératives de producteurs de bovins
de boucherie, Coaticook

supérieure a la valeur énergétique du
mais.

Le spécialiste Trenkle prévient également
que le séchage de la dréche de distillerie,
a des fins de transport, entraine une perte

TABLEAU
RENDEMENTS DE BOVINS EN ENGRAISSEMENT
Type de ration Témoin FS SOL 16 % 28 % 40 %
GOM, en b 2,98 3,37 3,55 3,55* 3,40 3,26
IMS, Ib/jour 19,8 20,5 20,9 20,7 19,6 19,4
Indice de conversion 6,72 6,10* 5,86* 5,84* 6,05* 6,11*
Poids carcasse, |b 714 730 756 739 725 714
% de choix 63 52 46 38 58 46
EnG de la ration 1,40 1,43 1,64* 1,65* 1,60 1,62°
* Moyennes significativement différentes de celles de la ration témoin (P<0,05)

tilleries de plus de 16 % ont diminué
I'ingestion de matiere seéche et le gain.
Cependant, tous les pourcentages de
dréche de distillerie ont amélioré la con-
version alimentaire par rapport a la ration
témoin ( voir tableau ).

Uénergie nette du gain ( EnG ) de la
dréche humide de distillerie était 1,5 fois

Le plus

large spectre
d’activité cofitre

les parasites
internes et

externes

G.Mariiue déposée de Merck & Co., Inc.. Merck Frosst Canada Inc. licencié

_ V@ Cop;right Merck'& Co,, inc:'1997

de la valeur énergétique, rendant alors ce
produit moins attrayant pour les engrais-
seurs. Les chercheurs connaissent mal la
raison de cette diminution de valeur
énergétique.

Source: Revue Beel, janvier 1997

lvomec v

solution a verser
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SANTE

VEAUX D’EMBOUCHE

Etalement des vélages et mortalité

ans un article précédent, nous

mentionnions que la mortalité

des veaux a la naissance et de la
naissance au sevrage €tait plus élevée
lorsque le nombre de vélages difficiles
augmentait. D’autres auteurs ont égale-
ment souligné cette relation. Selon le
« Cow/calf  Health and Production
Audit» ( Dargatz, 1995 ) 32 % de la mor-
talité chez les veaux entre la naissance et
le sevrage serait liée a des problemes au
vélage.
Outre les vélages difficiles, la durée de la
saison de vélage influence indirectement
la survie et la santé des veaux. En effet,
parmi les troupeaux de moins de 40
femelles, ceux ayant eu des problemes
de pneumonie ont en moyenne une pé-
riode de vélage plus longue. De plus, la
mortalité de la naissance au sevrage et la
mortalité liée aux pneumonies aug-
mentent avec la durée de la saison de
vélage. Dans les troupeaux plus de 40
femelles, ceux qui rapportent des pro-
blemes de diarrhée ont en moyenne une
période de vélage plus longue. Donc, en
général, les troupeaux dont la période
des vélages est plus étalée ont plus de
problemes de mortalité ou de santé chez
les veaux. Une association similaire a été
identifiée en Ontario (Rogers et al.,
1983). Selon cette étude, les troupeaux
dont la saison de vélage était restreinte a
moins de trois mois avaient moins de
mortalité a la naissance, et moins de
mortalité entre la naissance et le sevrage.
Toujours selon les résultats de I'étude
effectuée au Québec, la mortalité a la
naissance et celle entre la naissance et le
sevrage sont moins importantes dans les
troupeaux ot les taures vélent avant les
vaches par rapport a ceux ol les deux
groupes vélent en méme temps.
Comment expliquer ces résultats? En
s‘assurant que la saison des vélages est
courte et qu’elle ne coincide pas avec
une période de travaux intense, I'atten-
tion de I'éleveur est principalement
dirigée vers la surveillance des vélages et
les soins a apporter aux veaux naissants.
De plus, en faisant véler les taures avant
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Lucie DuTiL*

les vaches, on peut accorder une atten-
tion particuliere aux jeunes femelles qui
sont plus a risque d’avoir des probléemes
au vélage et de rejeter leur veau. Une
meilleure surveillance des vélages se
traduit généralement par une réduction
du nombre de dystocies, et par ricochet,
par une diminution de la mortalité chez
les veaux.

La réduction de la durée de la période de
vélage comporte également d’autres
avantages. Le regroupement des vélages
et le vélage des taures avant les vaches
permettent d’ajuster la ration alimentaire
selon les besoins particuliers des dif-
férents groupes (femelles au premier
veau, femelles adultes, vaches maigres,
etc.) et selon le stade de gestation ou de
lactation. Il est aussi plus simple de gérer
un programme de médecine préventive

si les événements et les sujets a traiter
sont regroupés. Par exemple, certains
vaccins contre la diarrhée des veaux
doivent étre injectés a la mere un mois
avant le vélage. En regroupant les véla-
ges, "administration du vaccin peut se
faire par groupe, ce qui réduit le risque
d’oublier un animal, ou de vacciner une
femelle au mauvais moment. Finale-
ment, une saison des vélages (et des sail-
lies ) plus courte améliore genéralement
a long terme les performances reproduc-
trices du troupeau, car en éliminant les
retardatrices, on sélectionne indirecte-
ment les femelles les plus fertiles. 2
* M.V. pour I'équipe

de recherche du projet vache-veau
Faculté de médecine vétérinaire,
Saint-Hyacinthe

CERTAINS
NE VOIENT PAS §
L'AVANTAGE|
D'UNE
CHAMBRE
ENTIEREMENT
INTEGREE

La valeur et la qualité d'une balle de foin
reposent en grande partie sur son
contenu en feuilles.

Les presses a courroies ou a rouleaux
perdent des feuilles par les ouvertures de
la chambre de pressage.

La chambre fixe entiérement intégrée de
Krone retient plus de feuilles a l'intérieur.
Le résultat? Des balles trés denses qui
contiennent davantage de feuilles, donc,
davantage de protéines.

L'avantage de la simplicité:

Jusqu'a 33% moins de piéces mobiles. De

COATICOOK

J.M. Chagnon inc.

(819) 849-2663
LACHUTE

J.P. Raymond Ltée

(514) 562-8856

LA DURANTAYE
Jean-Guy et Denis Bolduc
(418) 884-2841

MARIEVILLE

Les Equip. Boucher inc.
(514) 460-4951
NICOLET/ST-MAURICE
Centre agricole Nicolet
Yamaska

(819) 293-4441

LA TECHNOLOGIE DE DEMAIN POUR LA PRODUCTON D’AUJOURD’HUI
Chez les concessionnaires suivants

plus, Krone accroit la productivité jusqu’a
45 balles a I'heure avec enrobage en treillis.
Avec ses 17 modeéles et 3 formats de balles
(4x4, 5x4 et 6x5), Krone a la presse qui
répond a vos besoins.

Plus de feuilles, meilleure valeur. C'est
simple. Profitez des avantages d'une presse

Krone.

W uzone

La sécurité, faites-en une priorité!

POINTE-AU-PERE

Les Equip. A. Bellavance inc
(418) 723-2747
STE-MARIE

Service Bivac inc

(418) 387-3814
ST-CYPRIEN

Alcide Ouellet & Fils

(418) 963-2647

UPTON/GRANBY

Les Equip. A.Phaneuf inc
(514) 549-5811
VARS/WINCHESTER
J.R. Brisson Equip. Ltée
(613) 764-2962
VICTORIAVILLE

Garage M. Leblanc inc.
(819) 752-2594




ONIQUE VETERINAIRE

Les parasites minent votre vaccination
automnale... le saviez-vous?

a vaccination n’est pas un acte

anodin. L'introduction intra-mus-

culaire d’une dose de vaccin
provoque la mise en marche d’une suite
de réactions immunologiques menant a
la formation bénéfique d’anticorps pro-
tecteurs contre les agents infectieux
contenus dans la préparation vaccinale.
De telles réactions sont d’autant plus
efficaces si les animaux sont en bonne
condition. La balance énergétique et
protéinique, l'apport de minéraux et
d’oligo-éléments (cuivre, zinc, cobalt...)
sont de premiére importance.
Mais attention, un envahisseur sournois
peut compromettre la réponse immuni-
taire tant désirée. Ce sont les parasites
( vers ) internes, et ils sont nombreux. En
effet, de récentes études ont révélé que
de nombreux parasites utilisent un sub-
terfuge efficace pour camoufler leur
présence dans l'organisme du bovin. Ils
sécretent des substances au niveau des
parois intestinales pour entraver les
meécanismes de reconnaissance de leur
hote. C'est dire I"adaptation et I"évolu-
tion possible de « ces petits vers ». Ces

substances inhibitrices du systeme
immunitaire sont donc en circulation
dans tout le corps de I'animal. Les vers

diminuent donc tout autre phénomene

de reconnaissance d’une intrusion dans semaines qui précedent la vaccina-

votre animal. Lors de I"administration tion.Gain de poids amélioré et surtoul
d’un vaccin nous injectons une «charge une vaccination plus efficace, n’est-ce
protéique » dans I'animal. Vous voyez pas deux bonnes raisons pour l'utilisa-
tion de vermifuges sur vos animaux a

; 1
I"automne !

donc que chez des animaux parasités,
la réponse est de beaucoup diminuée.

Il n'y a qu’une chose a faire pour rendre
efficace la réaction vaccinale de votre
animal et cest bien entendu ['utilisation
vermifuge

Dr Jacques Charlebois, m.v.

d'un adéquat dans les Bureau vétérinaire de Warwick.

I | = e
ILET

" m "

LE STEAK DE RETOUR DANS LES FAST-FOOD ?

Un chercheur de la Utah State University (USU), M. Von Mendenhall, vient de met-
tre au point un attendrisseur de viande qui pourrait préparer le retour du steak dans
les restaurants fast-food. Le nouvel appareil enléve les tendons et les nerfs, découpe
le gras et procure des tranches uniformes, juteuses et tendres, qui ne prennent que
huit minutes du congélateur... au consommateur.

On sait que les gérants de restaurants fast-food se sont détournés du steak en raison
du temps requis pour son découpage et pour sa préparation, ainsi que de sa qualité
variable, L'attendrisseur de M. Von Mendenhall produirait des steaks aussi uniformes
que les boulettes de hamburger, selon Lonnie Adams, de la firme Agri-Products inc.,
qui détient la licence pour la technologie de I'USU en Amérique du Nord.

Le procédé comprend |'attendrissage mécanique des morceaux de viande, qui sont
ensuite agglomérés a 'aide de protéines de viande naturelles. Les steaks sont fa-
briqués par pressage dans des moules de toutes les formes: rond, carré, filet ou
entrecote de New York... La viande est ensuite saisie a 1 200 “C pendant 20 secon-
des avant d'étre congelée. Source: Revue Beef, avril 1997

Maitrise efficace
des parasites
reconnue —
méme aux
températures

les plus froides
au Canada
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GENETIQUE

Le taureau de généti

1995
agricoles du

la Régie des assu-
Québec
dans un avenir
rapproché, pour jouir des pleins pri-
vileges du régime vache-veau, un cer-
tain pourcentage des vaches devraient

I avril

= rances

- annongait que,

étre saillies par un taureau de géné-
lique supérieure.

Cette exigence a 6lé
novembre 1996 par le ministere de
I'Agriculture, Pécheries et de
I’Alimentation du Québec dans un
communiqué adressé aux productrices
et producteurs inscrits au régime. Ce
communiqué précisait qu'a compter
de 1998, tout bénéficiaire du régime
d’assurance-stabilisation des

confirmée en

des

revenus
des producteurs de veaux d’embouche
devrait utiliser au moins un taureau de
génélique supérieure par entreprise ou
un minimum de 50 % d'insémination
artificielle avec de tels taureaux.

UN TAUREAU
DE GENETIQUE
SUPERIEURE, C’EST QUOI ?

Un taureau de génétique supérieure
devra étre de race pure, avec certificat
d’enregistrement canadien a I'appui, et
avoir un minimum de dix mois d’age.
Ce taureau devra également avoir des
évaluations égales ou supérieures vis-
a-vis de ses pairs pour des évaluations
en station, a domicile ou pour ses
écarts prévus chez les descendants
( EPD ). Une fois qualifié, un taureau
garcdera sa qualification pour la durée
de sa vie utile.

LES TAUREAUX EVALUES
EN STATION AU QUEBEC

Les taureaux provenant de groupes
complets dont les indices ont été pu-
bliés et ayant satisfait aux exigences
des seuils minimaux établies par le
Comité consultatif provincial ( CCP )
dans les normes techniques et sani-
taires régissant les stations, seront sys-

tématiquement reconnus.

2( Bovins du Québec/Eté1997

MARCEL NADEAU™*

Pour les taureaux évalués au cours des
tests 1996-1997 et apres, une attesta-
tion de qualification délivrée des la fin
de I'évaluation confirmera
aux

établies par le CCP pour étre consi-

qu'ils

répondent normes minimales

dérés de génétique supérieure.

Pour les taureaux évalués par le passé,
des attestations de qualification pour-
ront étre délivrées sur demande et aux
conditions suivantes :

- Les taureaux dont les performances
auront 6té publiées devront satisfaire
aux exigences des seuils minimaux
établies par le CCP l'année de leur
évaluation.

- L'attestation de qualification sera
délivrée par la Direction des services
technologiques du MAPAQ a la
lumiere des renseignements fournis.
on devra
fournir les renseignements suivants :

. Race du taureau.

. Tatouage du taureau.

Pour faciliter la recherche,

. Date de naissance du taureau.
. Station ou il a été évalué.
. Fiche d’évaluation, si disponible.

LES TAUREAUX EVALUES
A DOMICILE ( PATBQ )

Lorsque les EPD seront disponibles, ils
devront étre égaux ou améliorateurs
par rapport a la moyenne de la race
pour un minimum de deux des carac-
teres directs, ou pour un des caracteres

que supérieure

listés

maternels

ci-apres. De plus,
lorsque les EPD seront pris en consi-
dération, un seuil de répétabilité mini-
mal sera exigé pour qu'un caractere
soit considéré,

Pour les sujets inscrits au Programme
d’analyse des troupeaux de boucherie
PATBQ
de race des EPD sont égales a zéro.
EPD  ne
seulement 20 %

du Québec ), les moyennes

Lorsque les seront  pas

disponibles, des
meilleurs sujets pour le ou les carac-
teres évalués en postsevrage seront
qualifies.

A compter de 1997, les sujets évalués
en postsevrage pour leur indice gain
devront étre dans des groupes de dix
sujets males ( taureaux de méme race )

et plus.

Caracteéres directs

Poids a la naissance(1)

Gain naissance-un an/poids a un an
Facilité de vélage

pour étre améliorateur,

Caractéres maternels

Facilité de vélage
Aptitude laitiere/lait

Gain naissance-sevrage/poids au sevrage

Seuil de répétabilité minimal

0,10
0,10
0,10
0,03

(1) Pour le poids a la naissance, I'EPD devra étre inférieur a la moyenne de la race

Seuil de répétabilité minimal

0,03
0,03




Pour les taureaux évalués avant 1997,
les normes minimales prévalant au
moment de 'évaluation seront consi-
dérées ( ex. : groupe de cing ).
LES TAUREAUX EVALUES
HORS QUEBEC OU _DANS
TOUT AUTRE SYSTEME

D’EVALUATION

Lorsque les EPD seront disponibles, les

regles  précédentes  s"appliqueront.,
Lorsqu'ils ne seront pas disponibles,
les taureaux devront faire partie d’un
groupe contemporain d'un minimum
de dix sujets males de méme race el
dans les 20 %

seulement  ceux

supérieurs seront acceples,

LES TAUREAUX UTILISES
EN INSEMINATION
ARTIFICIELLE

Les regles précédentes s appliqueront
el le tournisseur de semence sera tenu
de fournir la garantie que le taureau

concerné répond a ces normes.
LES TAUREAUX LOUES

Les regles précedentes s'appliqueront.
On devra démontrer que le taureau
utilisé pour les accouplements répond
aux  exigences de géndlique  supé-

rieure.

TAUREAUX PROVENANT
DE L’EXTERIEUR DU
CANADA

Ces taureaux ne pourront qualifier une
entreprise pour la Reégie des assurances
agricoles du Québec. Ces taureaux
pourront faire partie des autres repro-
ducteurs utilisés dans le troupeau, en
surplus du taureau qualifiant 'entre-
prise.

Note :
enregistrement canadien et des EPD de

Les laureaux américains avec

race nord-américaine seront cepen-

dant admissibles,

PROCEDURES A SUIVRE
POUR TOUS LES
TAUREAUX, A L’'EXCEPTION
DES TAUREAUX EVALUES
DANS DES STATIONS.
D’EVALUATION GENETIQUE
AU QUEBEC

La moyenne des EPD disponibles et la
plus pres de I'année de naissance, sans
la dépasser, sera retenue aux fins d’ac-
créditation,

Le conseiller régional désigné par le
ministere devra vérifier :

. Le certificat d’enregistrement.

. Les seuils minimaux des EPD selon la
source.

. La taille du groupe contemporain en
postsevrage et le rang du taureau a l'in-
térieur du groupe, en I'absence d’EPD.
Lorsque les renseignements seront
complets, le conseiller du ministere
pourra délivrer I'attestation de qualifi-
cation.

R oBUSTE E T

a, |Une machine

ANBUS)GOUPER
SOUFFLES

melasmdﬂeusea
fqui n'en mangque ]ama:s

ADAPTABLES AUX TRACTEURS DE 18 A 150 CH

PRONOVOST

VOTRE GAGE DE SATISFACTION

Si ceux-ci sont incomplels ou imprécis,
il transmettra I'information disponible
au Comité de coordination, lequel sta-
tuera.

<

* secrétaire du Comité consultatif

provincial

Station Limousin
Photo: R. Bourgeois

PERFORMANTE

21 MODELES DISPONIBLES
DE 54 A 104 POUCES DE LARGEUR

Caractéristiques et options

* Elimination des turbulences
et des pertes de neige

* Chute antigel facilitant la rotation

* Attache 3 points ajustable

» Patins a ajustement rapide brevetés
* Nombreuses options ultra-robustes

260, route 159, Saint-Tite (Québec) Canada * Téléphona : 418-365-7551 + Télécopisur : 418-365-7854
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‘apprends a remplir
mes formulaires

ous sommes en production

bovine dans le secteur vache-

veau et voulons adhérer au
PATBQ). Devrons-nous remplir beau-
coup de documents une fois inscrits ¢
Pourrons-nous le faire par nous-
mémes ¢ Voici les principaux ren-
seignements qui vous permettront de
répondre a ces questions.
Le PATBQ émet deux types de docu-
ments : les formulaires codifiés PAF et
les rapports codifiés PAR. Ces codes
d’identification suivis de chiffres se
trouvent en haut a I'extréme droite des
documents. Un certain nombre de for-
mulaires peuvent étre utilisés pour
inscrire I'information sur l'entreprise
et ses animaux. Les rapports affichent
les résultats et les renseignements
nécessaires au suivi du troupeau et a
la prise de décision découlant de la
saisie et du traitement de vos données,
d’ot I'importance de bien remplir vos
formulaires.

LISTE DES CODES

Avant de commencer a remplir les for-
mulaires, il est important de disposer
de la Liste des codes ( PAR 15 ) utilisés
au PATBQ. Plusieurs de ces codes se
retrouvent sur la Fiche de vélage ou le
Carnet de gestion des bovins de
boucherie, deux outils pour la tenue
des registres. Chaque formulaire peut
étre émis en blanc ou avec l'informa-
tion déja saisie au systeme.

INSCRIPTION

Le premier formulaire a remplir est
I'Inscription d'un élevage ( PAFOL ). Il
contient les renseignements nomina-
tifs sur l'exploitation agricole et ses
propriétaires. C'est également sur ce
formulaire que vous indiquez le choix
de la langue de correspondace et des
unités de mesure dans lesquelles vous
désirez recevoir tous vos documents,
L'inscription de certaines données est
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obligatoire, soit le numéro de produc-
teur agricole ( CP12 ) ainsi que le ou
les codes de race du troupeau. Ce for-
mulaire doit étre rempli au début et
devrait étre revu chaque année par la
suite.

Le Profil annuel ( PAF02 ) est facultatif
mais devrait étre rempli idéalement au
moins une fois I'an. Il permet d’avoir
une vue globale de la gestion du trou-
peau puisqu’il nous informe sur le
logement des animaux, I'alimentation,
la reproduction, la régie des veaux et
la santé.

SUJETS REPRODUCTEURS

L'Inventaire des sujets reproducteurs
du troupeau ( PAFO3 ) est une pre-
miere étape d'importance dans le suivi
individuel des animaux. Seuls les ani-
maux reproducteurs qui sont la pro-
priété de la ferme et/ou physiquement
présents doivent étre inscrits a l'inven-
taire. Certaines colonnes ont une en-
téte grisée: l'identification de I'animal
selon le principe du tatouage, la date
de naissance ( au minimum |'année ),
le sexe, le statut de I'animal et la com-
position génétique. Ces renseigne-
ments sont essentiels. La composition
génétique des sujets  doit  étre
exprimée en 32e avec les bons codes
de race. Le numéro d’enregistrement
est facultatif et accessible uniquement
pour les sujets avec un code de race
pure. Une fois rempli par le systeme,
le formulaire peut étre utilisé pour
ajouter de nouveaux sujets reproduc-
teurs ou pour éliminer un sujet du
troupeau en y inscrivant ses ren-
seignements de sortie. Dans ce dernier
cas, le type et la date de sortie sont
obligatoires mais on suggere de
fournir également le poids vif et le prix
lors d’une vente.

L
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Programne danaie des roupeis de bewcherie & Outbet

POIDS

Le formulaire de Déclaration des
poids des femelles de reproduction
( PAFO4 ) est facultatif, Il est émis a la
demande des entreprises qui désirent
controler le poids de leurs vaches.
Toutes les femelles reproductrices déja
inscrites a l'inventaire seront alors
listées. Ce formulaire peut également
étre utilisé pour fournir les renseigne-
ments sur la sortie du troupeau de
toutes les femelles de reproduction.
Pour obtenir les ratios réels et standar-
disés du poids de veau sevré sur le
poids de la vache, cette derniere doit
étre pesée dans un intervalle de plus
ou moins 60 jours de la date de
sevrage de son veau.

Le formulaire de Déclaration des nais-
sances et des poids ( PAFO5 ) ( Annexe
3 ) sera le plus fréquemment utilisé. 1l
sert a déclarer toutes les naissances
des veaux de I'entreprise, incluant les
cas d'avortement, a fournir les ren-
seignements sur les controles de poids
des veaux ( possibilité de 9 au total )
ainsi qu’a indiquer l'information de
sortie  d'un  veau du troupeau.
Beaucoup de renseignements inscrits
sur ce formulaire demeurent facultatifs
mais vous avez intérét a en fournir le
maximum pour vraiment profiter de
tous les avantages du programme,

GENEALOGIE

Dans la section généalogie et identifi-
cation, vous avez la possibilité d’avoir
le formulaire imprimé avec l'identifi-
cation des femelles reproductrices
inventoriées au troupeau. La femelle
ici indiquée est la vache qui a vélé,
soit la mere naturelle ou la porteuse
dans le cas d'un veau issu de la trans-
plantation L'ordre
attribué pour les numéros du tatouage

embryonnaire.

des veaux est important car, lors de
I'impression, le tri des sujets sera fait
en considérant ces numéros. Dans le




bloc naissance, les renseignements sur
l'origine et le type de naissance, la
mere allaitante et le type d’allaitement
sont obligatoires, d’ot l'importance
de les fournir de facon précise car ils
ont des impacts sur le calcul des gains
corrigé, de l'indice en présevrage et
de I'EPD.

REGIE

Dans le bloc controle, le numéro de
lot est utilisé pour indiquer les sujets
soumis aux mémes conditions de
régie et d'environnement. Pour les
mémes sujets, un minimum de 50
jours est requis entre deux controles
de poids. 1l est souhaitable de con-
troler tous les veaux présents dans
I'entreprise a une méme date pour
obtenir le maximum de sujets indexés
ou avec EPD.

Ce formulaire a avantage a étre trans-
mis a votre centre de saisie et de
traitement des données apres des
etapes importantes, soit la fin des nais-
sances, ou un controle de poids ou
encore apres une vente en bloc de
sujets. Il est a noter que les données
des sujets sortis du troupeau seront
réimprimaées sur les formules pour un
délai de 60 jours apres 'inscription de
la sortie au systeme, afin que l'entre-
prise puisse verifier et corriger 'infor-
mation au besoin,

Le formulaire de Déclaration des
meres nourricieres
( PAFO7 ) est utilisé uniquement si

donneuses et

I"entreprise a recours a la transplanta-
tion embryonnaire ou fait adopter des
veaux par des vaches autres que la
mere qui a velé.

TRANSPORT

La Demande de transfert de sujets
( PAFO8 ) est le seul formulaire qui est
toujours émis en blanc. Ce formulaire
est a utiliser pour le transfert d’ani-
maux entre deux troupeaux partici-
pant au PATBQ. C’est également ce
formulaire qu’on utilise si des ani-
maux sont placés a forfait dans un
centre d’élevage ou dans une autre
entreprise.

En résumé, nous avons trois formu-
laires stratégiques pour le suivi du
PATBQ: Inscription d’un élevage,

Inventaire des sujets reproducteurs du
troupeau et Déclaration des nais-
sances et des poids. Pour les person-
nes désireuses de mieux connaitre la
facon de faire dans le suivi d'une
entreprise au PATBQ, un Guide d’uti-
lisation du programme est disponible
auprés des bureaux de renseigne-
ments agricoles du ministere. Ce

guide vous sera utile pour bénéficier
d’'un maximum d’avantages du pro-
gramme. 2

* Responsable de la division bovins
de boucherie

Direction des productions animales
MAPAQ), Québec

Sur la route prés de Nanton, Alberta

consulier voire
sireinily

‘/ﬁ Schering-Plough Sante Animale

Division de Schering Canada inc., 3535, route Transcanadienne
Pointe-Claire (Québec) HIR 1B4

% NUFLOK est une margue déposée de Sehering-Plough Sante Animale

@
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NUF002-97F-J
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=FILIERE DU VEAU

La production du veau
en France et en Hollande

a Filiere du veau organisait en

avril dernier une mission d’étude

en France et en Hollande. Les 14
représentants  de  notre  industrie
québécoise qui ont participé a cetle
mission ont constaté combien nos
confréres européens ont réussi, au fil
des anndées, a s'adapter a un contexte
de perpétuels changements, et com-
bien ils maitrisent maintenant I'utilisa-
tion de certaines technologies de
pointe qui leur permettent de commer-
cialiser des produits a valeur ajoutée,

d’une qualité exceptionnelle.
LA CRISE DE LA VACHE FOLLE

La crise d'encéphalopathie spongi-
forme bovine en Angleterre en 1996 a
I'industrie  bovine en
Europe. Les consommateurs euro-

bouleversé

péens veulent étre rassurés sur l'orig-
ine, la sécurité et le mode d'élevage
des produits qu’ils consomment. Les
médias, quant a eux, ont été a affal
de la moindre faiblesse et ont alimen-
1é les craintes des consommateurs. Au
plus fort de celte crise, les ventes de
viande bovine avaient subi un recul de
30 %. Aujourd’hui, la consommation
est maintenant de 7 % en deca des
niveaux de 1995. De plus le marché
des abats ne s'est toujours pas remis de
cette onde de choc, leur valeur
marchande étant inférieure de 30 %
du prix d’avant la crise.

Plusieurs intervenants rencontrés ont
indiqué que le systeme d’identification
permanente des bovins qui assure un
suivi de la ferme jusqu’au comptoir
des viandes a véritablement contribué
a rassurer les consommateurs. « Sans
celte tracabilité, le marché aurait é1e
encore plus long a se rétablir » nous a-
t-on affirmé,

Pour limiter la baisse des prix, les pays
producleurs européens ont conclu une
entente pour réduire de 15 % le poids
des carcasses de veaux. Celle entente,
qui favorise la production hollandaise,
est vivement décriée par les Francais.
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En effet, une réduction arbitraire de
15 % du poids des veaux oblige main-
tenant les Francais a orienter le poids
des carcasses a 108 kilogrammes alors
que les Hollandais peuvent produire
des carcasses de 138 kilogrammes.
Non seulement la rentabilité est-elle
plus intéressante pour les carcasses
plus lourdes mais les Hollandais, qui
élaient deéja de plus en plus présents
sur les marchés frangais, se retrouvent
maintenant les mieux placés pour pro-
duire les carcasses dont le poids
répond le mieux aux exigences du
marché francais.

LA FRANCE ET LA HOLLANDE:
DEUX PAYS, UN MEME MARCHE
EUROPEEN

En sélectionnant la France et la
Hollande pour parfaire leur connais-
sance, les participants a celte mission
n‘ont certes pas été décus. Non seule-
ment ces pays sont-ils d'importants
producteurs et transformateurs a |'affat

\!
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de récentes technologies mais ils sont
épalement de féroces concurrents sur
le marché européen. Nous avons é1é a
méme de constater combien le marché
intérieur francais s'ouvre continuelle-
ment aux producteurs hollandais. L'an
dernier
francaise de veaux a connu un recul

seulement, la  production
de 20 % pour se situer a 2 millions de
tetes. Les volumes de production en
Hollande eux, continuent de progres-
ser. L'an dernier, un million de tétes
ont 6té produites et exportées a pres de
95 Y%. Apres I'ltalie, I'Allemagne et la
France, ce sont I'Asie et le Moyen-
Orient qui constituent les principaux
marchés d’exportation des Hollandais.
Non seulement les Francais ont-ils
perdu progressivement une part de
leur marché intérieur aux mains des
Hollandais mais une partie de leur
production et de leur transformation
controle

passe actuellement sous

Hollandais.

Lindustrie a développé une gamme de produits a valeur ajoutée. Souvent fabriqués el emballés a méme
les installations physiques de I'abattoir, ces produits contribuent a la rentabilité des entreprises. Photo: gra-

cieuseté du Groupe Even
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L"ELEVAGE DU
VEAU

La production de
veaux en France el
en Hollande s'ef-
fectue  majoritaire-
ment par des contrats
d’intégration ou de
financement conclus
avec des fabricants
d’aliments d’allaite-
ment, ou occasion-
nellement avec un
abattoir. Le veau de
[ait domine le
marché. Toutefois, le
veau de lait que nous
avons vu est
genéralement  plus
ros¢ qu’ici.  Nous

avons aussi constaté la présence d'un
veau dit « alternatif » qui est toutefois
beaucoup plus lourd, plus agé et plus
rouge ( une sorte de red veal » ou
de « baby beef » ). La part de marché
de ce veau ne semble pas s’accroitre et
peut étre qualifiée de secondaire.
L'utilisation de stimulants de crois-
sance est interdite en Europe. La

Chaque veau recoit directement aprés la nais-
sance une etiquelte d'oreille a numeros uniques
Dans certains abattoirs, ces données s'inscrivent
méme automatiquement sur une puce placée sur
un crochet qui suspend la carcasse. Le poids et les
resultats de classemnet y sont ajoutés. Les pro-
duits découpes peuvent élre livrées avec une eli-
quette qui permet de retracer jusqu'a I'animal d'o-
rigine.

L'étiquette d'oreille est scannée et stokée sur ordi-
nateur.

majorité des carcasses que nous avons
vues avaient une conformation qui
variait de bonne a moyenne.

Les groupes de consommateurs et les
organismes de pression pour le bien-
étre des animaux ont obtenu des mo-
difications législatives qui obligent
maintenant les
éleveurs de veaux de
lait  européens a
changer certaines de
leurs techniques de
production. Ainsi, a
compter de 1998,
toute nouvelle con-
struction d’étable a
veaux, en Europe,
devra prévoir des
enclos collectifs
plutot que les tradi-
tionnelles cases indi-
viduelles. A compter
de 2006, toutes les
étables  existantes
devront étre conver-
ties a cette tech-
nique de produc-
tion. Par ailleurs,
une ration quotidienne de 250
grammes de fibres devra étre servie
aux veaux par souci de bien-étre.

Pour rencontrer ces nouvelles exigences
curopéennes, la production de veaux
de lait doit maintenant maitriser les
techniques d’élevage en case collective.
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22 DISTRIBUTEURS AU QUEBEC
BUREAU REGIONAL

LEONARD LEBLANC
S121. sour. HEBERT
SAINT-THIMOTEE, QUEBEC
(514) 377-8732 ou |1 800 263-8732
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Nous avons été a méme de constater
que de nouvelles machines destinées a
I'alimentation lactée en «libre service»
sont actuellement mises au point. Ces
dispositifs permettent un élevage en
stabulation libre. Les veaux sont identi-
fiés par une boucle d’oreille électron-
ique qui permel de reconnaitre |'animal
et d’enregistrer sa ration individuelle.
Cette technique de production avail
dabord été expérimentée il y a main-
tenant une quinzaine d’années mais
n‘avait jamais véritablement été mise au
point. Les nouvelles exigences euro-
péennes de production obligent main-
tenant l'industrie a retourner a cette pra-
tique et a finaliser sa mise au point.

LA TRANSFORMATION

En tout, cinq entreprises de transforma-
tion ont été visitées dont quatre en
France et une en Hollande. Le nombre
de veaux abattus par semaine dans
quatre de ces entreprises variait entre
1 300 et 3 000. La cinquiéeme ( Ekro )
abattait pres de 7 000 veaux par semai-
ne dans sa seule usine de Appeldorn
( pour une production totale de 15 000
veaux par semaine pour la compagnie
). Nous avons constaté que toutes ces
entreprises avaient investi de fagon
importante dans la surtransformation et
la mise en portions du produit pour
obtenir une plus grande valeur ajoutée.
Il n’est pas rare de voir des ateliers de
cuisson et de surgélation de plats cuis-
inés greffés aux abattoirs.

Les entreprises d’abattage et de trans-
formation visitées étaient trés avant-
gardistes quant a I'adoption des tech-
nologies disponibles. Elles sont notam-
ment trés avancées au niveau de la ges-
tion du refroidissement malgré certains
écarts observés a l'occasion. Celte
maitrise leur permet d’obtenir des
résultats fort intéressants concernant la
durée de vie de leurs produits emballés
en usine. Finalement, la valorisation du
cinquieme quartier est importante pour
les abattoirs européens. La filiere qué-
bécoise du veau s'inspirera donc de
cetlte expérience pour accroitre sa

rentabilité. Q

*

directeur a la mise en marché du
veau Fédération des producteurs de
bovins du Québec
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Du Nouveau dans

'ENSILAGE

Fini les courroies et chaines brisées

Boite a ensilage
FORAGE KING
avec chassis
entiérement

en acier.

Design permet-
tant beaucoup
de flexibilite.
Garantie

de 10 ans contre
perforation.

Prix tres
competitif

ST-GERMAIN, Qc
(819) 395-5115

EN VENTE CHEZ LES DETAILLANTS SUIVANTS :

AMQUI

Machinerie J.N.G. Thériault
BERTHIERVILLE
Equipements Malbeuf

DALHOUSIE STATION

Fernand Campeau & Fils

La DURANTAYE
J.-G. & Denis Bolduc

LAURIERVILLE
Garage Alfred Charest
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LENNOXVILLE
Equipements B, Morin
NORMANDIN
Equipements & Piéces J.C.L.
POINTE-AU-PERE

Equipements André Bellavance

PONT-ROUGE

Machinerie Pont-Rouge

FORAGE Aing

(i

*Boite a entrainement
100% hydraulique pour
réduire le cotit d'entre-
tien et offre la possibi-
lité de déchargement a
gauche ou a droite sur
la méme machine.
sControles

de vitesse infini a
I'avant de la boite.
*Cotés en acier gal-
vanise.

*Plancher en polymeére
de haute densité.

ST-GUILLAUME
MachinerieC& H

STE-HENEDINE
Jos Dubreuil & Fils
STE-MARTINE
Equipements Colpron
STE-ROSALIE
Equipements Lague
WOTTON

Equipements Proulx & Raiche
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Cooperative des Encans (I Animaux du
Bas Saint-Laurent
$229, route 132 ouest
Bic, GOL 1BO)
418-736-5788
Syndicat :
Pierre Duchesne
Claude Viel

418-723-2424
418- 869-3164

800 veaux
600 veaux
700 veaux
400 veaux

mercr,, 10 sepl. 1997 :
mercr.,, 01 oct. 1997 :
mardi, 21 oct. 1997 ;
merc., 29 avril 1998 :

" DAINVILLE

Encans (I animaux de D.m\ nllc inc.
1440, route 116
Danville, JOA 1AO
819-839-2781
: Robert Trudeau
Gaston Lacroix

vend., 19 sept. 1997 :
mardi, 14 oct. 1997 :
mardi, 04 nov. 1997 :
vend., 14 nov. 1997 :
sam., 07 fév. 1998 :

jeudi, 19 mars 1998 :
sam., 02 mai 1998 :

Syndicat 819-346-8905

819-843-6682

800 veaux
1150 veaux
850 veaux
875 veaux
450 veaux
400 veaux
600 veaux

Les encans Outaouais-Laurentides (SPBL)
655, chemin Industriel

Gatineau, J8P 7C
HB19-669-5775

Luc Fuoco 514-472-0440
Serge Ouellene B19-587-4479

Svndicat

650 veaux
900 veaux
650 veaux
500 veaux

mardi, 16 sept. 1997 :
mardi, 07 oct. 1997 :
mardi, 28 oct. 1997 :
sam., 11 avr. 1998 :

l.':\s\n('i.mnn (I('s ul(-\'vurs de bovins de
boucherie du Canton d’Inverness
1910, chemin Dublin
Inverness, GOS 1KO
418-453-2635/453-2104 / 453-2239
(encan)
: Paul Rouillard
Ronald Pinette

mardi, 23 sept. 1997 :
Jjeudi, 16 oct. 1997 :

418-872-0770
418-428-3532

800 veaux
2000 veaux

Syndicat

\\.m he ll animaux vivants Ve ||h wux el lrvnw
Route 108

La Guadeloupe, GOM 1GO
418) 459-6832
Syndicat:
Marcel Gaulin
Thérese Carbonneau

418-228-5588
418-464-4546

1100 veaux
1300 veaux
1400 veaux
1000 veaux
400 veaux
500 veaux

merc., 17 sept. 1997 :
merc., 24 sept. 1997 :
merc., 15 oct. 1997 :
merc., 05 nov. 1997 :
jeudi, 12 fév. 1998 :
vend., 17 avril 1998 :

MISE EN MARCHE

LE CIRCUIT DES ENCANS SPECIALISES DE VEAUX D’EMBOUCHE DU QUEBEC 1997 - 1998*

SIMON LECLAIR: (514) 679-0530 / POSTE 224 » RESPONSABLE DES OPERATIONS DE L'AGENCE

135, Rang Caron
Lac-a-la-Croix, GOW WO
418-274-2233 /iax 418-274-3838
Jour de la vente : 418-349-2445
Syndicat : Réjean Maltais  418-549-7353

Pierre Dallaire 418-256-3902

1200 veaux
1000 veaux
1200 veaux
400 veaux
600 veaux

jeudi, 11 sept. 1997 :
jeudi, 09 oct. 1997 :
merc., 22 oct. 1997 :
jeudi, 05 fév. 1998 :
jeudi, 30 avril 1998 ;

i\f‘\”‘i n(( ,‘\rv r‘ﬂ

Encan de New Richmond
Route Cochrane
New Richmond, GOC 2BO
418-759-3534
Syndicat :
Jean-Paul Saint-Onge
Roland Poirier

mardi, 09 sept. 1997 :

418-392-4466
418-534-3892

500 veaux

 PRINCEVILLE

Le M.m hé d’animaux Talbot inc.
210, route 116 est
Princeville, GoL 4K6
819-364-5222
France Trudel
Daniel Zuchoski

vend., 12 sept. 1997 :
sam., 27 sept. 1997 :
sam., 04 oct. 1997 :
sam., 18 oct. 1997 :
sam., 01 nov. 1997 :
sam., 08 nov. 1997 :
jeudi, 13 nov. 1997 :
jeudi, 29 janv. 1998 :
vend., 13 fév. 1998 :
vend., 24 avril 1998 ;

819-293-5838
819-399-2381

1000 veaux
1100 veaux
1100 veaux
1300 veaux
1200 veaux
1100 veaux
1000 veaux

600 veaux

900 veaux
1000 veaux

Syndicat :

Le Marché d’animaux Talbot inc.
2383, route Kennedy Sud
Sainte-Marie-de-Beauce, G6E 3A7
418-387-2854

Syndicat : Marcel Gaulin 418-228-5588
Thérese Carbonneau 418-464-4546
vend., 05 sept. 1997: 650 veaux
jeudi, 18 sept. 1997: 875 veaux

jeudi, 02 oct. 1997 : 1500 veaux

jeudi, 06 nov. 1997 : 1500 veaux
vend., 06 fév. 1998 : 700 veaux
Jjeudi, 23 avril 1998 : 500 veaux

Saint-Stanislas

Encans d’animaux de S
267, Riviere Batiscan est
Saint-Stanislas, GOX 3EO
418-365-6450 / 328-8114

819-378-4033
418-365-6955

1000 veaux
1000 veaux

Syndicat : Réjean Gervais

Rhéaume Allaire

merc., 08 ocl. 1997 :
jeudi, 30 oct. 1997 :

Les encans (I animaux du Lac S.linl-lv.m

Cette année, la premscrlptlon est obligatoire pour toutes les ventes.

Les encans de [a Ferme 1984 inc.
140, Martineau
Saint-Thomas d’Aquin, |OH 2A0
514-796-2612

514-467-1124
514-539-0451

Syndicat: Roch Guay
Jocelyn Ares

sam., 23 aout 1997 :
sam,, 20 sept. 1997 :
sam., 25 ocl. 1997 :

sam., 15 nov. 1997 :
sam,, 14 fév. 1998 :

sam., 21 mars 1998 :
sam., 18 avril 1998 :

600 veaux
1000 veaux
1200 veaux

800 veaux

500 veaux

500 veaux

500 veaux

Encan d’animaux de Québec inc.
660, 4iéme Avenue, Centre Industriel
Saint-Romuald, G6W 5M6
418-839-9475 / Fax 418-839-4461
Syndicats :
(Québec) Paul Rouillard 418-872-0770
(Québec)Ronald Pinette 418-428-3532
(Cote-du-Sud) Adrien Lavoie 418-856-3044
(Cote-du-Sud)Mario Cantin ~ 418-248-8833

(Gaspésie) Jean-Paul St-Onge 418-392-4466 |

(Gaspésie) Roland Poirier

418-534-3892 |

vend,, 22 aodt 1997 : 600 veaux |
sam., 06 sept. 1997 : 1000 veaux |
vend., 26 sept. 1997 : 1200 veaux |
vend., 10 oct. 1997 : 1200 veaux
jeudi, 23 oct, 1997 : 1200 veaux
vend., 07 nov. 1997 : 1200 veaux |
vend., 21 nov. 1997 : 1200 veaux
vend., 30 janv. 1998 : 1200 veaux
vend., 20 fév. 1998 : 1000 veaux
vend., 20 mars 1998 : 1000 veaux

vend,, 1200 veaux

01 mai 1998 :

Les encans d'animaux G. Fontaine et Fils
1900, rue Principale
Saint-Théodore d’Acton, JOH 120
514-546-7373 / 836-3944
Syndicat :Roch Guay 514-467-1124

Jocelyn Ares 514-539-0451
Sam., 18 oct. 1997 : 500 veaux

|
|
|
|

Encan Lafaille et Fils Ltée
420, Route 253
Cookshire, JOB 1MO
819-875-3577 / 849-3606
Syndicat : Robert Trudeau  819-346-8905
Gaston Lacroix 819-843-6682

jeudi, 04 sept. 1997 :
sam,, 13 sept. 1997 :
jeudi, 25 sept. 1997 :
vend., 03 oct. 1997 :
sam., 11 oct. 1997 :
vend., 17 oct. 1997 :
vend., 24 oct. 1997 :
vend., 31 oct. 1997 :
merc., 28 janv. 1998 :
jeudi, 19 fév. 1998 :
sam., 25 avril 1998 :

1100 veaux
1000 veaux
1400 veaux
1500 veaux
1400 veaux
1400 veaux
1500 veaux
1000 veaux
1000 veaux

800 veaux
1100 veaux
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Apercu de la consommation 1996

u Canada, la production de
boeufl a connu en 1996 une
augmentation de 7 %, ce qui en
a fait le sommet des dix dernieres
années. Pourquoi la consommation
canadienne a-t-elle diminue de 1,8 Ib
par habitant alors que la production
élait a la hausse ¢

Une étude des statistiques démontre
que le boeuf canadien est allé vers les
Etats-Unis. Les exportations de boeuf
ont augmenté de 31 % en 1996 el ce,
principalement vers le sud. Au méme
moment, les importations ont diminué
de 7 % et, malgré une augmentation
considérable de la production, les
exportations massives ont résulté une
diminution de 3 % de la disponibilité
de produits
domestique.
Une des raisons principales de ces

pour consommation

FRANCINE JODOIN *

fortes exportations réside dans le grand
ccart de prix entre les classifications
v durant plu-
sieurs mois de I"année. Une disponibi-

Choice » el « Select
Choice » a
fait augmenter le prix principalement
au cours des mois d’été et a I'automne.
Au Canada, le prix de gros du boeuf de
catégorie A se situe juste au-dessus de
celui de USDA Select.

Au cours de certains mois, I'écart de
prix entre la catégorie « US Choice » et
le prix de gros de I'Alberta pour le
boeuf de catégorie A était de plus de
10 $ par 100 Ib. Il était alors plus pro-
fitable pour les abattoirs d’'exporter le
boeuf de catégorie AAA aux Etats-Unis
el ainsi de recevoir le prix du « US
Choice » que de le vendre au Canada.
Bien qu'un marché d’exportation fort

lité limitée de la catégorie

soit une bonne nouvelle pour les pro-

Le Charolais est une

Super-race

CHARM et W ——
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CHAROLAIS - LEADER
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Association canadienne Charolais
2320 41eme avenue N.E., Calgary, Alberta T2E 6W8
Teléphone: (403) 2509242  Fax: (403) 291.9324

['INFORMATION
SUR LEL

ducteurs, la consommation domes-

tique semble aussi étre a la hausse. Les
données fournies par NPD Canada inc.
au niveau des ventes au détail mon-
trent une augmentation de la consom-
mation pour le dernier trimestre de
1996 et pour le premier trimestre de
1997.

Si I'on compare le dernier trimestre de
1995 a celui de 1996, les ventes de
boeuf ont augmenté de 6,6 %. Quand
aux ventes du premier trimestre de
1997, comparées aux trois premiers
mois de 1996, elles sont a la hausse de
2,3 %. Les prix au détail sont demeurés
stables durant ces périodes respec-
tives. 2

* Directrice pour le Québec du
Centre d’information sur le boeut

et maintenant elle a la CAPE

pour le démontrer

Nous savons que vous désirez une preuve du potentiel

de production et de profitabilité de |la race Charolaise
avant de l'intégrer dans votre élevage.

C'est pourquoi nous avons créé la CAPE

(Charolais Added Performance Evaluation) qui est
ajoutée a chacun des certificats d'enregistrement.
Contactez-nous pour des détails supplémentaires.

E-Mail: cca@charolais.com |

EN GENETIQUE PREVISIBLE DANS LE BOEUF
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ASSOCIATION SIMMENTAL

Pour I'édition 1997 de notre pique-
nique, nous avons su combiner I'utile
a l'agréable...
Pour la journée du 14 juin dernier,
plusieurs membres ont eu la chance de
faire une visite tres profitable des
Abattoirs Billette » de Saint-Louis-cle-
Gonzague. Par la suite, la famille de
M. Stephen Legler nous a fait I’hon-
neur d'une visite guidée de leur mer-
veilleux domaine qu'est la Ferme
Herdman. Apres s’étre familiarisés
avec les lieux, nous avons mis nos ta-
lents a I'épreuve lors d'un concours
soigneusement préparé par nos hotes.
Il s"agissait de deviner le poids de trois
sujets de race, Simmental évidemment.
Aprés avoir dégusté un trés bon repas
el nous eétre amusés comme jamais
différentes  aclivitos,

dans nous

sommes repartis comblés de notre

journée,
ASSOCIATION CHAROLAIS

Iy a une bonne participation des
¢leveurs Charolais aux expositions
Le jugement
Charolais a Expo Québec est le 28

agricoles cette année.

aout a 13h. Le juge est Dennis Eagles
de Gencor ( United Breeders inc. | de
I'Ontario. La vente « Elite Charolais de
I"Est Ben
Poirier ( Ontario ), éleveur bien connu
au Québec, le 27 septembre a 13h30.
Plusieurs membres du Québec et de
I'Ontario
Réservez vos places avant le 12 sep-

qui se tiendra chez M.

sont  consignataires.
tembre pour le transport en autobus
qui est organisé par I'Association.

L'ACC a tormée une alliance avec |'a-
battoir XL Foods
des Carcasses Charolais ». Ce

Alliance de Qualité
pro-
gramme est basé sur la qualité/rende-
ment plutol que sur le poids/rende-
ment et cela fonctionne trés bien car
Ian dernier, 50 000 tétes ont rencontré
les criteres,

ASSOCIATION HEREFORD

Cette année le bureau de direction de
I’Association se compose de 12 mem-

bres : André Beaumont, président; An-

dré  Marquis, ler vice-président;

Michel Champagne, 2e  vice-prési-

dent; Roli Birchler, directeur national;
Richard Gaylor,
Healy,
Pierre Lessard, Aline Paradis, Richard
Jean
directeurs; Claude Bouffard, secrétaire-
propagandiste.

Il a été décide qu'il y aurait deux super

Cadorette, Lionel

Ernest  Tomuschat, Francis

Semmelhaock el [étreault,

ventes de production. La premiere le
4 septembre a Richmond et la deux-
ieme le 25 octobre a Saint-Agapit. De
plus, il y aura une premiere futurite
Hereford au Québec,

L'Association Hereford du Québec
comple présentement 218 membres.

ASSOCIATION LIMOUSIN

Voici le bureau de Direction de notre
association: Jean-Paul Labbé, prési-
dent; Réjean Ménard, vice-président;
MM.
Poitras, Gaétan
Mercier, Daniel
Duhamel,

les  directeurs: Jean-Yves

Lévesque, Pierre

Gauthier, Raymond

Enright, Jean-Pierre Lt

Seers, Jean-Pierre Racine et Jean-Guy
Lechasseur; Jérome Poirier, secrétaire,
L'Association  remercie  tous  les
eleveurs qui ont participé a la Station
Limousin

ainsi que les acheteurs. De tres bons

d’évaluation de taurcaux

rosultats ont été obtenus et nous

encourageons les éleveurs a y par-
ticiper nombreux cette année.

L'Association des Eleveurs Limousin
les cleveurs

membres el leur famille a participer a

du Québec invite tous
leur pique-nique annuel qui se tiendra

le dimanche 17 aolGt a la Ferme
7843 Marie-Victorin,
informations : 418-796-

2987, M. lean-Guy Lechasseur, pro-

Huronne, au
Lothinicre (
prictaire ).  De nombreuses activités
sont prévues au cours de cette journce.,

Bienvenue a tous ! 2

-

° s:QUlP:

N\ WICKHAM,QUEBEC,CAN.

CHUTE & PORTE
AUTOMATIQUE

———— gy !

Aussi disponible : .

Barriére 5 ou 6 » Elévateur a vache
barres = Mangcoire a balle i
Mangeoire diagonale ronde

Mangeoire a carcan » Guillotine

Cage de palpitation
Abreuvoir chaullante

Equipements P.F.B. Inc.
C.P. 33 \

iékham, (Québec)
JOC 1S0

Tél.: (819) 398-7112
Fax: (819) 398-5276

Contactez-nous pour connaitre le
concessionnaire PFB le plus prés
de chez vous.

Cage taille sabol

Galvanise
ou peinture cuite

. i

et

Une cOl? '
éolutlonnalr e

BALANCE ELECTRONIQUE

Ultra moderne de trés haute précision.
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RACES

La race piémontaise

a race piémontaise est un croise-

ment naturel entre les Aurochs

qui peuplaient la région du nord-
est de I'ltalie qu’est le Piémont et les
Zébus originaires du Pakistan. Ces
derniers ont immigré vers cette région
il y a environ 25 000 ans.
Les Italiens commencerent leur sélec-
tion géndtique en 1887 pour arriver
aux caractéristiques que nous con-
naissons aujourd’hui.
Le premier
( Brindisi ) est arrivé a Glentworth,
Saskatchewan, en 1980. En 1981, un
nouvel arrivage de cinq taureaux a
suivi. Et c’est en 1988 que cette race
est apparue au Québec.

sujet de cette race

CARACTERISTIQUES DE LA RACE

La Piémontaise est une race de taille
moyenne qui transforme tres bien le
fourrage en viande. Elle s’adapte aussi
a divers climats. Son poids en kilo-
grammes a la naissance est de 40 a 45
kg; a l'age adulte, le poids de la
femelle est de 550 a 650 kg, celui du
male est de 900 a 1000 kg.

3(Q Bovins du Québec/Eté 1997

Les veaux issuent
d’un croisement
piéemontais se déve-
loppent rapidement.
La conformation a
double muscle fait
que les Piémontais
sont  particuliere-
ment recherchés.

Le Piémontais est
trapu. Il a une forte
musculature, tres
faible en gras, riche
en protéine. Par
portion de 100
grammes, il compte

>

104U 13 OCTOSRE 0

“n
NATIONAL ANNUEL

1,70 gramme de Lavache piémontaise véle facilement

gras, en comparai-

son du boeuf de choix qui en compte
24,05. Le bison ( 1,84 gramme ) el
I"autruche ( 2 grammes ) ont la répu-
tation de ne pas étre gras, ce qui
donne une idée de ce que peut
représenter le Piémontais. Dans la
sauce a spaghetti, par exemple, on ne
voil pas de gras remonter a la surface.

AN T 0!:105:“ o
NATIONAL ANNUEL

SR

1995 _,

QUELQUES AVANTAGES DE FAIRE
DES CROISEMENTS AVEC
LE PIEMONTAIS

La vache piémontaise vele facile-
ment. Ses rejetons font une bonne
conversion alimentaire. A "abattage,
ils obtiennent un bon rendement en
carcasse. Les Piemontais sont des ani-

maux dociles. 2




STATIONS D'EPREUVES

STATIONS D’EVALUATION GENETIQUE DES TAUREAUX DE BOUCHERIE
DATES D’ENTREE POUR LES TESTS 1997-1998

REGION DATE DATE DE NAISSANCE GROUPEMENT GERANT
STATION D’ENTREE DES TAUREAUX LES STATIQNS D’EPREUVE 1
du_ au PRESIDENT SECRETAIRE
BAS SAINT-LAURENT: Pierre Reichenback Olivier Philibert
Sayabec 1 97/09/16 96/11/30 97/04/09 Saint-Ulric Petite Matane
_ (418) 737-4321 (418) 562-1837
Sayabec 2 97/11/11 97/01/25 97/06/04 idem idem
Sayabec 3 98/03/17 97/05/31  97/10/08 idem idem
QUEBEC : R. Lamontagne Paul Rouillard
Beaumont 1 97/09/23 96/12/08  97/04/16 Saint-Michel Ancienne Lorelte
(418) 884-3475 (418) 872-0770
Beaumont 2 97/11/25 97/02/09  97/06/18 idem idem
CANTONS DE L'EST : Jean-Guy Bolduc Sylvie Chamberland
Asbestos 1 97/09/24 96/12/08  97/04/17 Winsor Bromont
(819) 828-2411 (514) 534-4010
Asbestos 2 97/11/25 97/02/08 idem idem

( peut étre devancée )

MAURICIE : Rhéaume Allaire Réjean Gervais
Saint-Maurice 1 97/10/14 96/12/28  97/05/07 Saint-Tite Cap-de-la-Madeleine

(418) 365-6955 (819) 378-4033
Champlain 97/11/21 97/02/04  97/06/14 idem idem
Saint-Maurice 2 98/04/14 97/06/28  97/11/05 idem idem
SAINT-HYACINTHE : J-Pierre Duhamel Jean-Pierre Duhamel
Limousin 1 97/09/15 96/12/01 97/02/28 Saint-Armand Saint-Armand

(514) 248-7465 (514) 248-7466
Limousin 2 97/11/10 97/02/15  97/06/02 idem idem
SAGUENAY-LAC-SAINT-JEAN : Daniel Gagnon Madeleine Gobeil
Saint-Augustin 1 97/09/15 96/11/29  97/02/28 Saint-David de Saint-Charles

Falardeau

(418) 673-4728 (418) 672-2619
Saint-Augustin 2 97/11/10 97/02/15  97/06/02 idem idem
BEAUCE : Thérese Carbonneau Marcel Gaulin
Saint-Martin 97/10/06 96/12/21 97/04/30 Saint-Odilon Saint-Georges est

(418) 464-4546 (418) 228-5588
OUTAOQUALIS : John O’Neill Carolyn Kidder
Vinoy 97/10/15 96/12/29  97/05/08 Kazabazua Low

(819) 467-2164 (819) 422-3374
Quyon 97/11/06 97/01/20  97/05/29 idem idem
ABITIBI : Paul D. Simard Denise Fluet
Guérin | indéterminée indéterminée  Lacorne Rouyn-Noranda

(819) 799-3466 (819) 764-4797
Guérin 2 indéterminée  indéterminée  idem idem

L’ANNONCIATION :
Highland 97/12/15 97/04/09 97/07/08 Frangois Marleau Frangois Marleau
(819) 275-7027 (819) 275-7027
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MACHINERIE

CUMA et production bovine

uand on y regarde de plus
prés, on se rend compte que
les producteurs cherchent
.w.‘mt\i()ul a atténuer les tensions
économiques auxquelles leurs entre-
prises sont soumises : investissements
considérables, colts de production
éleves, difficultés financieres, innova-
tions technologiques, manque de
releve, manque de main-d’ceuvre
qualifiée et expérimentée, difficulté de
transfert d’entreprise et quoi encore ?
Dans un contexte économique diffi-
cile, l'expérience montre que pour
assurer le développement de I'entre-
prise bovine, plusieurs options peu-
vent étre envisagées dont : développer
une vision stratégique, améliorer la
compétitivité et l'efficacité technico-
économique et produire au moindre
colt possible. A tout considérer, les
moyens sont nombreux pour y arriver
et I'un d'entre eux s‘appelle la
coopérative d’utilisation de matériel
agricole ( CUMA ).

Oul, MAIS COMMENT ?

En effet, la CUMA est un bon outil
pour réduire les colts de production
principalement ceux liés a la méca-
nisation en misant sur |"achat et 'util-
isation en commun. Un autre avan-
tage important, la multiplication des
branches d’activités comme moyen de
répondre a des besoins spécifiques
d’'un nombre restreint de membres,
favorise les échanges d’expériences et
de compétences, Finalement, elle per-
met de dégager des capitaux rares en
plus d’offrir aux entreprises associées
plus d’espace économique pour
évoluer.

EST-CE POUR MOI 2

Posez-vous les questions suivantes

Le développement de votre entreprise
passe-l-il nécessairement par I'achat
individuel du matériel agricole ? Est-
ce vraiment obligatoire, pour produire
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CAMILLE MORNEAU*

Travail 26 %
Mécanisation 21 %
Alimentation 14 %
Cotisation ASRA 12 %
Intéréts 10 %

TABLEAU 1
VENTILATION DES CHARGES D’UNE ENTREPRISE TYPE

Batiments 6%
“harges directes vaches 5 %
Charges directes vacl 9
Mise en marché 3 %
Frais généraux 3 Y,

Source : Cout de production 1995 -

Etude sur les performance des entreprises bovines 1995

efficacement et pour assurer la péren-
nité de votre entreprise, de toujours
étre propriétaire de la machinerie et
des équipements ¢ Y a-t-il une autre
fagon de faire qui vous permettrait de
travailler autrement pour relever les
défis de ce secteur d’activité 2 Une fois
ces questions posées, il importe de
connaitre les charges appliquées a
I'entreprise bovine type.

A la lecture du tableau 1 vous con-
staterez que le travail occupe le pre-
mier rang des charges suivi de pres par
la mécanisation qui constitue 21 %
des charges totales de I"entreprise
bovine. La maitrise de ce poste de
dépenses important, facilement com-
pressible, pourrait passer par I’achat et
I"utilisation en commun du matériel
agricole.

QUEL EST MON INTERET ?

Voyons, a partir du tableau 2, I'é-
conomie réalisable si vous partagez
un semoir a céréales entre cing entre-
prises ( minimum ) en CUMA versus
une entreprise le possédant indivi-
duellement.

Supposons une entreprise de 50 va-
ches de boucherie qui seme 14
hectares de céréales par année. Elle
achete un semoir de 6 000 $ ayant
une efficacité de 1,2 ha/heure. Si on se
réfere au tableau précédent, nous con-
320 $/an
( DIRTA ) ou 94 $/ha pour posséder le

statons qu’il en codte 1

semoir pour une durée d’utilisation de

seulement 12 heures par année.
Comparativement en CUMA, pour
répondre aux besoins des cing entre-
prises, un semoir plus gros et plus per-
Il aura une
efficacité. minimum de 1,8 ha/heure
pour semer 70 hectares. Nous remar-

quons que le coat d’utilisation est

formant sera nécessaire.

passé a 350 $ par entreprise ou 25
$/ha. Ceci représente 3,8 fois moins
que le coat de possession d'une entre-
individuelle. La durée des
travaux en CUMA est de 39 heures,
soit a peine 8 heures par entreprise
associee,

prise

AUTRES MATERIELS EN COMMUN

Il n’y a pas que le semoir a partager, la
rouleuse, I'enrobeuse, I'épandeur, une
balance mobile pour bovins sont
autant d’exemples de ce qui pour-
raient étre utilisés entre plusieurs
entreprises.

OSER LE CHANGEMENT ! ...

Comme vous le savez, les producteurs
operent a l'intérieur d’un contexte
economique et social ou les progres
technologiques, en perpétuelle révo-
lution, n‘ont aucune commune
mesure avec le modele traditionnel
d’une agriculture individualiste. Les
structures de production actuelles,
dans plusieurs cas, ne permeltent pas




== MACHINERIE =

TABL_EAU 2
SEMOIR A CEREALES

Nombre Nombre Cout par Cout par lemps
I'entreprises de d’hectares entreprise hectare dutilisation
/() vaches Semes ($) (%) ( heures/an )
| |4 1 320 94 12

y ( CUMA) 70) 350) 25 39

Source : Jean Gagnon et Camille Morneau ;- Se regrouper pour travailler ensemble, des réalités en CUMA

oujours a l'entreprise d’étre viable
des  changements  d’orientations
s‘imposent.

Face a ce diagnostic, valoriser les
investissements consentis dans I'entre-
prise serait-un atout non négligeable.
Un coat de production concurrentiel
pourrait contribuer au développement
de l'entreprise bovine. Une des straté-

pies consisterait a revoir les princi-

paux postes de dépenses et a mettre

en place de nouveaux outils pour ac-

TONDEUSES
STEWART ET
AESCULAP

croitre la marge bénéficiaire. A cel

cpard, la CUMA représente un moyen
d’action taillé sur mesure pour les pro-
ducteurs, Sa configuration est déter-
minée par les principes coopératifs
comme 'entraide et la solidarité.

La CUMA peut apporter une contribu-

tion significative, tant au niveau des

avantages . économiques  a - se
regrouper qu’a celui des avantages
humains que procure une telle asso-
ciation.  Elle  rend  possible et
disponible les innovations  tech-

nologiques aux sociétaires.

Les résultats obtenus par les 37 CUMA

existantes au Québec, regroupant plus

de 700 entreprises, ne sont-elles pas la

preuve qutil est possible de partager
du matériel agricole dans des condi-

lions avantageuses pour tous leurs

p. LA : s
@ A ABREUVOIRS

membres 2 Tout devient donc possible g L
DISQUES A SABOT CHAUFFANTS

dans la mesure ou l'implication de
chacun devient une réalité du présent

ct non l'attente de demain. 2

ET BEAUCOUF PLUS !

* Contactez votre dépositaire local.

A vous de décider ! ...,

* MAPAQ) - Rimouski

¢ S D%

1-800-665-8389
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PLUS DE « GRAISSES BRUNES »
POUR LES VEAUX NAISSANTS

Des matiéres grasses ajoutées dans la
ration de la vache durant ses six
derniéres semaines de gestation
aideraient le nouveau-né a affronter
le froid. C'est ce que suggerent les
premiers résultats d’une étude menée
par le Service de recherche du mi-
nistere de I'Agriculture des Ftats-
Unis. Aux Etats-Unis, on estime que
95 000 veaux meurent chaque année
du stress da au froid.

Les chercheurs ont ajouté des graines
de carthame ( plante oléagineuse de
la famille des marguerites ) qui con-
tiennent une forte teneur en acides
gras linoléiques dans la ration de 12
vaches, 53 jours avant le vélage.
Onze autres vaches nourries a la
ration standard ont servi de groupe
témoin.

Au cours des cing premiéres heures
apres leur naissance, les veaux ont
été gardés a la température de la
piece. On les a ensuite placés dans
une salle a une température de 0 °C.
Durant les 140 minutes qu’a duré
I'expérience, les veaux nés des meres
ayant consommé du gras additionnel
ont mieux conservé leur température
corporelle que les veaux des vaches
nourries normalement.

L'étude de l'effet d’'un changement
de température ambiante sur la
survie des veaux est toujours en
cours. Mais les scientifiques pensent
déja que les veaux issus des vaches
nourries aux rations riches en gras
ont accumulé plus de « graisses
brunes ». Les graisses brunes sont
développées par les animaux a |'ap-
proche des températures froides. Ces
graisses enveloppent les organes
vitaux tels que les reins. Elles aident
aussi les nouveau-nés a générer de la
chaleur immédiatement aprés leur
naissance.

Les chercheurs répétent actuellement
I’'expérience pour confirmer les
résultats de cette premiere année de
recherche.

Source: Revue Beef, avril 1997
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Tout le monde le sait ...

Des veaux vivants a la naissance et
pesants au sevrage, ca commence avec des
vaches efficaces qui vélent bien et qui pro-
duisent suffisamment de lait.

Si vous désirez ce genre de femelles renta-
bles dans votre troupeau, fiez-vous a des
EXPERTS qui en produiront a coup siir.

v EPD équilibrés
v Tres bons pis
v" Facilité d'entretien

71HP 116

v Grande facilité de
vélage

v Un des meilleurs pour
le lait

v Filles de taille moyenne

v' Taureau complet

v Trés forts EPD pour tous
les caracteres

v Excellente musculature

Pour batir sur
du solide,
communiquez
avec nous !

Membre de

SEﬁEX

ALLIANCE

Centre d'insémination artificielle du Québec (CIAQ) inc.
C.P. 518, Saint-Hyacinthe, Québec J2S 7B8 Tél: (514) 774-1141 Fax: (514) 774-9318
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Société Rochat: une belle aventure
dans les veaux de lait

7~ % uand ils ont quilté la Suisse,
J) en 1976, Jean-Daniel et Ber-

< nadette Rochat étaient marics
depuis®six jours. « Notre voyage de
noces dure depuis ce temps-la ! »,
lance Bernadette. Son époux  Jean-
Daniel était machiniste a I'Hopita! de
Lausanne et elle, de son coté, allait
commencer son cours d'infirmiere... le
jour de leur départ ! Avec l'aide des
parents de Bernadette, qui sont venus
les rejoindre peu apres, le jeune couple
se porte acquéreur d'une ferme laitiere
a Saint-Gérard de Wollfe, entre Thetford
Mines et Sherbrooke. Les nouveaux
associeés connaissent une premiere
année difficile. Mais bientot, grace a
I“aide pénéreuse de leur entourage ( le
vélérinaire fait partie de leurs « pro-
fesseurs prives » ) la petite ferme de
vaches laitieres Ayrshire taille assez vite
sa place dans l'industrie. Les nouveaux
producteurs participeront  méme  a
Victoriaville,
Thetford Mines, Québec...

En 1981, le jeune couple décide

plusicurs expositions:

toutefois de se lancer seul dans la pro-

HUBERT BROCHARD®

duction laitiere. 1l s’installe un peu
plus au nord-ouest, a Tingwick, pres
de Victoriaville, et fonde la « Sociélé
Rochat ». Tout redémarre normale-
ment, mais en 1987, la taille de I'en-
treprise et les besoins de la famille ( ils
sont  maintenant parents de trois
enfants ) les obligent a une restruc-
turation. Jean-Daniel trouve un emploi
comme représentant  chez André
Girouard et Fils, une firme de matériel
agricole, et on opte pour la culture des
céréales et I'élevage des veaux de
grains. Auquel on préférera, deux ans
plus tard, celui des veaux de lait, un
marché encore moins exploré... La
aussi, il a fallu apprendre sur le tas el
I"aide des amis et techniciens a €1é tres
appréciée. Surtout lors de I'épisode de
la diarrhée virale bovine ( BVD ), en
1993, qui emporta 15 veaux.

UNE ETABLE AVANT-GARDISTE!

Dans la nuit suivant le lundi de Pa-
ques 1994, Jean-Daniel et Bernadette
sont réveillés par la chaleur el une

T aal

Bernadette et Jean-Daniel Rochat élevent des veaux de lait depuis six ans, avec l'aide enthousiaste de
Philippe (18 ans), Anik (16 ans) et Karine (12 ans)
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lueur orangée intense qui vient de la
fenétre: 'une des deux étables est en
feu. On réveille en sursaut le pompier
du village ( qui habite juste en face ),
mais il était déja trop tard, explique
Bernadette. Apres la tragedie, la
famille prend un temps de réflexion.
Avec le travail de Jean-Daniel a l'ex-
térieur, allait-on se  contenter de
I"étable qui restait et de la culture des
céréales ¢ « On aurait eu un peu l'im-
pression d’abandonner », dit Ber-
nadette. « Ce sont les enfants qui nous
ont convaincus de reconstruire une
étable o, ajoute Jean-Daniel. Car Phi-
lippe, Anik et Karine avaient eux aussi
appris a aimer les animaux. s les
aideraient de tout leur cocur

Dés le mois d’aodt suivant, on con-
struit donc une nouvelle éltable. Mais
pas n‘importe laquelle: elle sera en
béton. Batie grosso modo selon le
modele des porcheries modernes, la
nouvelle batisse est d’ailleurs située a
300 metres de la route, plus loin que
ne l'exige la nouvelle réglementation
Les éleveurs la voulaient polyvalente,
en cas de changement vers la produc-
tion porcine, el surtout solide ! « Je
voulais qu’elle soit bonne pour au
moins 50 ans », souligne Jean-Daniel.
Quand on la visite, on n’en doute pas.
D'un bel aspect et coulée presque
d’un bloc, I'étable nouveau genre est
dotée de murs de béton de 10 pouces
d’épais, isolés de 3 pouces de poly-
styrene expansé. Dans le béton des
planchers, des tuyaux de plastique
posés en serpentin font circuler de
I’eau chaude, pour le chauffage, ou de
I'eau froide, en ¢lé. Ce systeme pro-
cure une chaleur moins humide
durant I'hiver que le chauffage con-
ventionnel au gaz, remarquent les
jeunes cleveurs. L'6té, la température
ne dépasse presque jamais les 200 C.

Le nouveau batiment mesure 30
metres sur 16 et est divisé en trois

grandes chambres logeant 38 veaux




chacune. Pres de |'entrée,
une petite chambre de 5
m X 6 m loge quelque
huit autres veaux. Dans
chaque chambre, des
ventilateurs a vitesse va-
riable font circuler I'air
entre les deux rangées de
veaux qui se font face. En
effet, il est primordial
d’éviter la ventilation a
I'arriere des veaux. Les
jeunes éleveurs ont con-
struit — eux-mémes  les
stalles de bois, a l'in-
térieur desquelles ils ont
posé des tapis de
caoutchouc, a l'avant,
confort  des
veaux. Le lisier tombant

pour le

entre les lattes de bois est Dans la nouvelle étable toute en béton, Bernadette Rochat apporte un soin attentif a

hne Ses veaux
recueilli dans des dalots

ou il est entrainé par des
fonctionnement auto-
matique, vers la préfosse souterraine

située a 'extrémité du batiment.

grattes  a

Egalement pres de 'entrée, on trouve
plomberie et
d’électricité, et un immense réservoir
de plastique jaune servant a préparer
le lait. On y brasse la poudre de lait
avec de 'eau adoucie et traitée aux

les installations de

ultraviolets. On utilise les bonnes pro-
portions d'eau chaude et froide, pour
obtenir un lait d'une température con-
stante de 440C. Dans les chambres, ce
lait de remplacement est distribué a
chaque veau dans un seau, au moyen
d'un pistolet fixé a un long tuyau flexi-
ble. Comme dans l"autre étable depuis
1991, les Rochat ont relié le pistolet a
un systeme électronique qui regle la
durée du remplissage, car le volume
de lait augmente au cours de |'éle-
vage. « Nous programmons la durée le
matin et les enfants peuvent verser la
bonne quantité de lait automatique-
ment », explique Bernadette.

La nouvelle étable donne-t-elle de
meilleurs résultats que I'étable en
Pour certains critéres, oui,
observe Bernadette. Ainsi, au cours
des deux dernieres années, on a
observé un poids final plus élevé de
trois kilogrammes dans |'étable de
héton. De plus, le taux de mortalité et
I'indice de conversion alimentaire y

bois?

sont également meilleurs que dans

I’étable conventionnelle : 3,2 % de
mortalité contre 3,87 %, et 1,52 kg de
lait par kg de viande produit contre
1,57. » Ces légeres différences com-
mencent a compter quand on produit
comme le couple Rochat plus de 500
veaux par année.

DES VEAUX PLUS HEUREUX...
ET PLUS BEAUX

Les murs de I'étable en béton, de 10 pouces d'é-
pais, sont isolés par 3 pouces de polystyréne
expanse.

Photo: Société Rochat

REPORTAGE

Quand on leur pose la question
épineuse du bien-étre des ani-
maux, Jean-Daniel et
Bernadette répondent avec
réalisme que, bien sir, tout
dépend avec qui l'on parle et
avec quel pays on se compare.
Quoi qu'il en soit, les données
de production de la Société
Rochat témoignent des soins
attentifs apportés par les
éleveurs a leurs animaux.
Effectivement, toutes les don-
nées mentionnées plus haut, en
plus du pourcentage de rejets
( veaux d’un poids final insuf-
fisant ) et du gain journalier,
sont légerement meilleures que
les moyennes provinciales. « Si
tu veux baisser ton taux de
mortalité, tu dois tenir compte
de tous les détails », insiste
Jean-Daniel. « Dans le veau de
lait, on n’a pas le choix d'étre attentif
», ajoute Bernadette.

Toute la famille participe a cet élevage
soigné. En effet, I'ancienne étable est
un peu devenue celle des enfants : ils
s‘en occupent tous les soirs. Pour
passer d’'une étable a l'autre, on
change de vétements et les bottes sont
soigneusement  nettoyées.  Entre
chaque série d'élevage de 118 jours,
tout est lavé a I'eau chaude sous pres-
sion et désinfecté a I'eau chlorée. On
surveille attentivement tout signe de
maladie. Un veau a la téte penchée?
On vérifie s'il s'agit d'une otite. Un
autre a le souffle rapide ? Alors on doit
soupgonner la pneumonie et agir rapi-
dement. Les problemes de digestion
sont également a surveiller. Jusqu'a la
troisieme semaine, Bernadette fait le
tour des deux étables entre les repas
du matin et du soir. A cette période,
les diarrhées sont plus fréquentes et il
faut donner plus d’eau aux jeunes
veaux, explique-t-elle.

Avec |'expérience, Bernadette et Jean-
Daniel ont appris quelques trucs. Par
exemple, si un veau a le ventre bal-
lonné, on le nourrit avec un seau a
tétine que l'on tient au-dessus de sa
téte, comme dans la position naturelle
sous le pis, et tout rentre dans 'ordre.
« Aprés ¢a, le veau ne veut plus
revenir au seau ordinaire ! », prévient
Jean- Daniel. Bernadette prépare une
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liste pour chaque veau et tout le
monde inscrit dans un registre les
soins apportés ( vaccination, antibio-
tiques, vitamines, elc. ).

Avant la quatrieme semaine, il faut
avoir tondu complétement tous les
veaux. Cette opération exige des
journées entieres a I'étable. A I’age de
80 jours, les veaux sont tondus de
nouveau, mais seulement sur le dessus
du dos. Cela les aide a éliminer de la
chaleur pendant les journées chaudes.
Pour ne pas avoir a effectuer de telles
opérations en méme temps dans les
deux étables, on décale les élevages
de 60 jours. Pour I'ensemble des soins
apportés, Bernadette estime qu'il faut
assurer une présence de 35 heures par
semaine a l’étable sur une base
annuelle,

VERS DE NOUVELLES AVENTURES

Les Rochat font affaire avec le groupe
Agroveau, qui se charge de I’achat des
veaux ( par l'intermédiaire de la firme
Maciocia ), de |"abattage et de la com-
mercialisation de la viande. La totalité
des veaux de la Société Rochat est
vendue a I'abattoir Montpak a
Drummondville, au poids réglemen-
taire de 199 kilogrammes. Agroveau
leur fournit aussi la poudre de lait et
envoie chaque semaine un technicien
pour faire le tour de I'élevage et con-
seiller les éleveurs. « Leur aide est par-
fois précieuse, souligne Bernadette,
car on n'a pas réponse a tout ! »

Ou les meneront leurs prochaines
aventures ¢ lls songent déja a doubler
la superficie de la nouvelle étable.
Mais on verra bien. Jusqu’a main-
tenant, Jean-Daniel et Bernadette ont
apprécié la liberté qu'ils ont décou-
verte ici. « Les lois sont beaucoup
moins restrictives qu’en Europe. Ca
aurait sirement été plus difficile la-bas
de partir a zéro comme nous |'avons
fait », dit Jean-Daniel. En attendant, ce
n’est pas la volonté d’entreprendre qui
manque a la Société Rochat de
Tingwick ! 2

agronome et journaliste
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LA SOCIETE ROCHAT,
ELEVAGE DE VEAUX DE LAIT

Lieu: Tingwick (Région des Bois-Francs)

Installations : une étable en béton (120
stalles), I'autre en bois (66 stalles);

Unités de production vendues par an:
un peu plus de 500 tétes;

Mortalité* : 3,6 % (moy. provinciale**: 4 %);

Rejets* (veaux d’un poids final insuf-
fisant) : 0,5 % (moy. provinciale : 0,8 %);
Conversion alimentaire* : 1,54 kg de
laitkg de viande (moy. provinciale: 1,6);
Gain journalier* : 1,26 kg/jour (moy.
provinciale : 1,27 kg/jour);

Nombre d’élevages (« séries ») par an:
2,7, (118 jours par élevage);

Cultures : 112 hectares (mais, soya, orge).
* Les chiffres sont les moyennes
des deux étables.

** Moyennes provinciales cumulatives pu-
bliées par le Groupe Géagri inc., février 1996,

Photo: Société Rochat
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est prét avec le nouveau
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SUPERCHARGER $15

Un contréle d’animaux VRAIMENT efficace
» Energie solaire, autochargeable
» S'installe sur un poteau de bois ou en T, ou peut étre déposé sur le sol
» Boitier robuste résistant aux intempéries et aux rayons ultraviolets
* Incluant batterie, manuel et connexions de cléture et de mise a la terre

Voyez votre détaillant local ou appelez Eric Boyer:

1-800-661-2013




Un congres organisé par le Conseil des productions animales du Québec inc. ~
Va7 bl
Vendredi, 12 septembre 1997 SN
9h00  Logement minimum en production vache-veau TR
9h30  Pour s'éviter des casse-1éte en choisissant ses equipements @ &"
10h30 A la ferme bovine Annaka: une amélioration constante du poids au sevrage depuis 18 ans e )
11h20  Systeme intégré de gestion de l'identification permanente =2 >
11h50 Diner Qw
14h00 - 17h00 Ateliers pratiques & stands et E —
o’
: Samedi, 13 septembre 1997 e 5
8h30  Les facteurs qui influencent les performances en reproduction O o
9h05 Simplifier la gestion des accouplements avec une seule insémination artificielle a temps Z ~ A
fixe, un succes boeuf! 8 g g:-’
9h40  La reproduction, c'est leur affaire! (Témoignages de producteurs) ":‘ i o
10h45  Taures d'élevage, de la naissance au vélage, « ce n'est pas la roulette ru$$e » g <
11h20  Evaluation de 'efficacité technico-économique des entreprises vache-veau v = QO
12h15 - 17h45 Visite de deux entreprises vache-veau o O
S S Yk i e > o =
Endroit: Hotel Delta de Trois-Rivieres; chambre - tarif spécial: (819) 372-5971 Z
Coat:  Congres: 60 $ avec diner ou 50 $ sans le diner du 12 septembre 1997 9
Visite de fermes: 12 $ avec diner E
Pour le Congres, retournez le formulaire ci-joint avec un cheque fait a 'ordre du CPAQ inc. et daté =
du moment de I'envoi avant le 29 aoht 1997 a I'adresse suivante: (U]
Congres du boeuf 2}
Conseil des productions animales du Québec inc. Z
200 chemin Ste-Foy, ler étage ‘Q
Québec (Québec) G1R 4X6 G
Pour la visite, retournez un cheque fait a l'ordre de la Société d'agriculture de Champlain au: &= A
Bureau local de St-Narcisse - MAPAQ) 5 ‘;
530 rue Massicotte - ) y 9
St-Narcisse (Québec) GOX 2Y0 @Ap s e =
: ; : : p = v
Information pour la visite: Alain Fournier (819) 293-8446 . “}% =<4 S ¥ 5
Information pour le Congres: Québec & environs: (418) 523-5411 ANIMALES B0 GUEBEC me. @) v E‘ 8
3 e AT s g et
Extérieur de Québec: 1-888-535-2537 :
{ - Laliment
Si vous étes un producteur de dalloitement
IR d I d de haute qualité
genisses de remplacement ou ae disponible
d r I n a votre
veaux ae gra coopérative locale.

LE LACTOREMPLACEUR QUL

* est équilibré en vilamines et minéraux
& la maniére du lait maternel

* est fabriqué selon un procédé unique
lui permettant de mieux conserver les
propriétés naturelles du lait

* est d'une telle qualité qu'il permet;
un seul repas par jour une économie

de 50 % en temps

GROUPE

2 1
| POULAINS | |AGNO-CHEVRO|

Aussi disponibles vy »
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{ivermeching

Solution a verser IVOMEC" | ‘
Efficacité reconnue a laquelle vous pouvez vous fier.

Le plus large spectre d’activité contre les parasites internes et externes
+ L'antiparasitaire qui offre la plus longue durée d’action -
protection durant 35 jours contre les mouches des cornes

Efficacité démontrée — méme aux températures
les plus froides au Canada

Qualité fiable et constante depuis plus de 8 ans

e Satisfaction totale garantie
N oy ez obtemit de plus amples renseginements
pravtont on Fomvered B solution o oy erser INONITC

Solution a verser 7
] \;{.‘\ "y
VEM®RE 8
{Canapa |
pour bovins {(admectx) L tie St s

Une efficacité...sur laquelle
vous pouvez compter!

¢_9 MERCK AGVET

20 12:0AF cere ,Merck Frosst Canada Inc., Kirkland, Québec



